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Tria el millor pis.
Compra’l ara al preu del 2011.
I aprofita un financament del 2007.

Amb Metro-3, ara és un bon moment.

On vols viure? Tenim promocions arrew de Barcelopa: al Parc Glell, a I'Elxample, al Poble Nou...
Pisos pensats | de qualitat.

Creus que als preus baixaran més? Qui ho sap, perd, pergué et guedis més trangulil, nosaltres et ga-
rantim, per contracte, la devolucid en efectiu de |a diferencia de prew que pugul produir-se d'agui al 2011.

Penses que ara no és un bon moment per comprar? Amb Metro-3, pots tenir una hipoteca a 30 anys
de guasi el 100% del valor del pis amb 'euribor meés un diferancial balx. Unes condicions que trigarem

molks anys a bornar a veuwral

Convengut? Doncs ara, a meés, per ser membre del Col-legi dEnginyers Técnics Industrials de Barcelona,
t'aferim uns avantatges especials. Informa’t a la web del teu collegi.

% 4NIETRO-3

DIAGONAL, 514 - BARCELONA - 83415 27 2T - www matro-3.85

Visita sis millors pisos de la clutat a: Wgell, 46 (Sepaiveda) - Joncar, 7 [Rambla de Poblenou) « Mallorca, 376 [Sicia) - Prowenga, 433
[Marina) - Chriaga, 534 [Sarderya) - Menques de Sentmenat, 71 [Bedin) - Sardenya, 477 [LUEncamacky) - Fabica | Puig, 317 [Petranca)
- Hprda. Vallcarca, B (Placa Lessaps) - Via Julia, 2B (Plaga Liooma)or)



| OBsERvATORI

| passat 20 d’abril es va celebrar la Junta General Ordinaria en la
qual es va aprovar el compte de resultats de I'exercici 2008 amb un 97,5% dels vots
a favor i un 2,5% d’abstencions.

Lany 2008 ha estat un any intens. Hem celebrat el 50¢ aniversari de la creacié
del nostre estimat Col-legi, perd també ha comengat a sentir-se amb tota la seva
intensitat una crisi que molts auguraven perd que, quan va esclatar, ho va fer amb
una viruléncia i una magnitud inesperada i, en certa manera, des d’uns sectors dife-
rents dels que hom s’esperava. Malgrat tot, el CETIB no es va sentir afectat més
enlla d’aproximadament un 3% respecte al pressupost previst. Aquest fet revela que
els companys i les companyes que dia a dia treballen i s'esforcen per dur endavant
amb il-lusié les seves families i empreses tampoc no ho van sentir tan amargament
com altres sectors.

Tot i aixd, 'any 2009, i acomplint el que vaticinaven alguns oracles, es va con-
firmar el que dissortadament pensavem i vam preveure en la confeccié dels pressu-
postos. En tancar el primer trimestre, la variacié percentual respecte a les quanti-
tats facturades per visats 'any anterior ha estat d’'un 18% menys, inferior al 25%
previst. Els més optimistes indiquen que ja s’ha tocat fons i que es detecta una lleu
recuperacié. Confiem que aix{ sigui, que aquest malson passi aviat i que tots ple-
gats puguem seguir endavant amb empenta, encara que, de segur, resten temps
complexos i enrevessats. Cal estar amatents i preparar-nos per al futur, potenciant
tasques que refermin la professié. Per aixd, apostem també per la formacié com a
element cabdal. També cal disposar de la millor
informacié a I'abast; amb tot aixo i més, de ben segur
que podrem afrontar qualsevol repte i sortir més pre- R e t e S u e V a n
parats per a qualsevol altra dificultat. p q |

D’altra banda, sobre la taula hi ha 'avantprojecte
de 'anomenada Llei Omnibus, que té per objectiu t 4
principal adaptar a 'ordenament juridic espanyol la re p es q u e Ve n e n
Directiva de Serveis europea. Aprofitant I'avinentesa
que el Pisuerga passa per Valladolid, de passada es
plantegen, des del Govern espanyol, canvis substancials en la forma de fer i de ser
dels col-legis professionals tal com actualment els coneixem. Aixi doncs, els crite-
ris de col-legiacid, els visats o 'exercici de la professié hauran de ser revisats d’acord
amb la nova Llei. Del que resulti d’aquesta Llei, n”’haurem de parlar més endavant.

De moment, ho estem treballant en profunditat, individualment i conjuntament,
amb altres col-legis, com també ho fa Unién Profesional i, com és natural, el nos-
tre Consejo de Colegios.

I, per finalitzar, deixeu-me fer una crida a la participacié a les eleccions a mem-
bres de Junta de Govern que, tal com esta establert estatuariament, s’han de cele-
brar en el transcurs del segon trimestre dels anys electorals. La Junta de Govern,
com podreu llegir en les segiients pagines, les ha convocat per als propers 3 i 4 de
juny. Les eleccions sén el paradigma de la democracia i, tal com va dir un dels nos-
tres principals representats politics, “votar és un dret que ha costat massa com per
a no exercir-lo”. Recordeu que per votar no cal desplagar-se al Col-legi: es podra fer
a través d’Internet des de qualsevol ordinador un cop el sistema us hagi identificat
préviament amb la credencial de vot que tots rebrem a casa durant les properes set-
manes. Ara es compleixen 30 anys d’ajuntaments democratics. La millor manera
de celebrar-ho és exercint el nostre dret a vot als carrecs de la Junta de Govern del
Col-legi, una institucié que també ens és propera i estimada.ll

Joan Rib6 | Dega
dega@cetib.org
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Que en penseu
de la revista?

les pagines 14 i 15 de la revista trobareu un
article sobre el darrer estudi d’imatge que ha encarregat el
Col-legi a Instituto DYM, una empresa que fa estudis de mer-
cat. Aquest informe, que s’elabora ciclicament, pretén coneixer
de primera ma la valoracié dels col-legiats sobre els serveis que
ofereix el CETIB per tal d’anar-los adaptant a les necessitats
del col-lectiu.

Des de la primera enquesta, realitzada 'any 1997, sha pre-
guntat als lectors de 7heknos I'opinié sobre la revista. Llavors,
un 84,3% dels col-legiats llegien aquesta publicacié i la pun-
tuaven amb un 7,16. Dotze anys després, aquest percentatge
sha incrementat en un 10,44% fins a arribar als 93,1 punts
percentuals. Es a dir, gairebé la totalitat dels enquestats reben i
llegeixen la revista. Pel que fa la valoracié, també s’ha incre-
mentat i ara és de 7,53 punts. Aquestes dades omplen de satis-
faccié 'equip que cada mes fa la revista i ens encoratgen a con-
tinuar treballant i millorant les publicacions del CETIB. Val a
dir que aquesta tendéncia alcista s’observa en tots els serveis
que ofereix el Col-legi. Tant és aixi que un 85% dels col-legiats
recomanaria a un enginyer teécnic industrial que no estigués
col-legiat unir-se al CETIB.

Tornant al Theknos, el que també diu 'enquesta de DYM
és que un 34,5% de vosaltres —els que llegiu la revista— valoreu
per sobre de la resta de seccions la informacié técnica i profes-
sional, exceptuant les pagines de normativa. En canvi, al Bus-
llett electronic sou un 44,6% els que valoreu especialment, i per
sobre de la resta de seccions, les novetats legislatives. Fs el can-
vi logic que estan experimentant tots els mitjans de comunica-
cié: grans o petits, generalistes o especialitzats. La tendéncia
dels lectors és buscar la immediatesa, i el Butlleti electronic set-
manal és el millor sistema per estar al dia de tota la normativa
d’interes professional.

El web, un altre dels puntals de la comunicacié del CETIB,
destaca com el servei més usat per tots els col-legiats. Practica-
ment un 90,2% dels col-legiats I'usen, dels quals un 35,2% ho
fa cada setmana. Els usuaris el valoren amb un 7,25%. Cal
apuntar que el treball de camp d’aquest estudi es va fer en el
mateix moment que es llangava el nou web corporatiu del
Col-legi, per tant, el gros dels enquestats encara no el coneixia.

Perd tot aixd no sén més que dades quantitatives que ens
ajuden a millorar el servei al col-lectiu. Dades, al cap iala fi, que
no poden reflectir opinions més elaborades. Per aixd, com sem-
pre, el correu electronic de la revista, theknos@cetib.org, conti-
nua obert perqueé ens pugueu enviar les vostres opinions i sug-
geriments a fi de seguir treballant en la millora de la revista.1l
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| després de Solbes, qué?

ns hem queixat durant
molt de temps de la inoperancia de
Pexministre d’Economia, Pedro Sol-
bes, del seu semblant hieratic davant
del cataclismerque viu el pais, del seu
aparent passotisme... Tot, sota el
paraigua del purisme econdmic. En
realitat, ell ja no volia ser ministre
—per cansament i manca de sinto-
nia—, perd el va forcar Zapatero i va
cometre 'error d’acceptar. Pel que
sembla, sTha arribat al limit d’uns
enfrontaments que han estat cons-
tants amb I'equip de Zapatero. Des
del regal dels famosos 400 euros (idea
brillant de Miguel Sebastidn, un molt
poc lluit ministre d’Industria) fins a
com s’ha anat creant el deéficit actual
dels comptes publics. Si mai no és bo
que un president hagi de canviar el
vicepresident economic al cap d’un
any, ara ho és encara menys. Val a dir
que Solbes ha tingut un aliat impaga-
ble en Miguel Angel Fernindez
Ordénez, el governador del Banc
d’Espanya, que no ha parat de fusti-
gar, també en nom de l'ortodoxia,
moltes actuacions del Govern. B¢, el
cas és que ja no tenim Solbes. I ara
que?

El nomenament de la senyora Ele-
na Salgado com a nova ministra ha
esdevingut primer una sorpresa, des-
prés una broma pesada i tot seguit un
mal de panxa en el mén econodomic,
fins i tot a I'entorn “economicista”
del Govern. La prova és que, al cap de
poques hores, la persona que sembla-
va tenir més nimeros per substituir
Solbes, el catala David Vegara, el seu
ndmero dos durant cinc anys, ha dit
adéu, ja que no s'entén amb la senyo-
ra Salgado, formada politicament i
administrativament a 'ombra d’un
altre catala, Josep Borrell. De la nova
ministra, el president va dir com a
maxim elogi que és “una bona gesto-
ra’, la qual cosa no sembla tan evi-

JOAN-MARC PASSADA

dent si recordem episodis tan sonats
com el dels vinaters quan estava al
front de Sanitat. En fi, admetem que
ho sigui, encara que, com diu el pro-
fessor Alfred Pastor, “aixd se li ha de
demanar a un director general, perd
no a un ministre”.

Com hauria de ser el ministre
d’Economia que no tenim? Molt sen-
zill. Una gran personalitat i una autori-
tat reconeguda en el mén economic

per donar confianga a la gent —empre-
saris i consumidors—, que és el que més
falta en aquest moment. Aquesta per-
sona no és Salgado, que pot acumular
molts carrecs a la seva esquena, sempre
a I'Administracié (per cert, fora
d’Economia), perd que no té cap mena
de prestigi en el camp de I'economia.
També hauria d’haver estat una perso-
na molt relacionada internacional-
ment, per posar en solfa les necessitats
del pais en el puzle en que s’ha conver-
tit 'Europa de la crisi... i no sembla
que tingui el perfil indicat. I, per
tltim, se li hauria de suposar un conei-
xement profund de I'economia nacio-
nal, que no se li ha vist.

Probablement, és on és per la seva
gran afinitat amb ZP, que s’ha volgut
envoltar —Pepifio Blanco a Foment i
Chaves a Relacions amb les comuni-
tats autdnomes, per exemple— de gent
molt fidel. D’aquesta manera, des del
Govern ZP portara les regnes del pais
i controlara el partit amb la mateixa
gent.

Malauradament, doncs, no sem-
bla que el “postsolbisme” comenci
amb massa esperances. I aix0d no és bo
en els moments que
I'economia. I no sera perqué no hagi
sonat gent per cobrir el carrec.
S’havia parlat, per exemple, del
comissari Almunia, que hauria seguit
una trajectoria paral-lela a la de Sol-
bes —de Brussel-les a Madrid— i tam-
bé de David Vegara. I de gent de
Iorbita socialista com David Taguas,
ara president de Seopan, o el profes-
sor Emilio Ontiveros.

Potser no cal precipitar-se, pero el
cert és que les primeres reaccions del
moén econdmic davant del nomena-
ment de la senyora Salgado no han
estat les més adients per ajudar a supe-
rar estat deprimit del personal.il

travessa

Jordi Goula | jgoula@lavanguardia.es
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| INFOrRMACIO CoOL-LEGIAL

El Salo Internacional de la Construccio celebra el trenté aniversari

El Col-legi, a Construmat

Una columna de quatre cubs destacava a I'estand del Col-legi a Construmat, que reproduia en un dels extrems el disseny del Tecnoespai

El Col-legi ha assistit un any més a Construmat. En aquesta edicié del Salé Internacional de la
Construccio, I'enginyeria técnica industrial hi ha estat representada pel CETIB amb un estand de 40
metres quadrats. A més, s'ha aprofitat el marc de les jornades técniques del Salé per presentar la ver-
sio castellana del manual d'aplicacié dels temps de muntatge d'instal-lacions, de Ramon Gasch.

» Durant els sis dies que ha durat el
Salé, del 20 al 25 d’abril, unes 500 per-
sones han passat per lestand del
Col-legi, situat al pavellé nimero qua-
tre del recinte de Gran Via de Fira de
Barcelona. El canvi d’ubicacié ha per-
mes al CETIB ampliar I'espai exposi-
tiu, ja que en les darreres edicions I'alta
ocupacié del pavell6 destinat a institu-
cions i organismes oficials impedia
incrementar la superficie.

El gros de les consultes ateses en els
sis dies de Construmat ha fet referéncia
als serveis que ofereix el Col-legi i als
requisits de col-legiacié. Coincidint
amb Construmat, el CETIB ha llancat
una promocié de col-legiacié gratuita.
Les altes fetes durant la setmana del

Salé han estat exemptes de pagar els
drets d’alta col-legial, que actualment
sé6n de 150 euros. També han estat for-
ca freqiients les consultes sobre els ser-
veis de borsa de treball i 'assessorament
en la recerca de feina. En aquest sentit,
i amb la intencié d’incrementar encara
més les ofertes que es gestionen des del
Servei de Seleccié Professional - Borsa
de Treball, coincidint amb Construmat
el Collegi també va impulsar una cam-
panya de difusié dels serveis de
col-locacié que ofereix a les empreses i
que estan disponibles a la pagina web
www.cetib.cat/empreses.

Un estand similar al Tecnoespai.
Lestand del CETIB, de 40 metres qua-

drats, reproduia en un dels seus laterals
la imatge del Tecnoespai. Per a la cons-
truccié de 'estand es van usar materials
i acabats similars, aixi{ com un disseny
que sinspirava en el Tecnoespai.
Lobjectiu era donar a congixer aquesta
nova instal-lacié que el Col-legi posa a
disposicié tant dels col-legiats com de
la societat en general, ja que les aules de
formacié estan obertes al lloguer.

A Testand hi destacava una gran
columna feta amb quatre cubs de 60
centimetres. Dos dels cubs estaven
il-lustrats amb imatges de I'’Any de les
energies renovables, un tercer repro-
duia el cub de Rubick que apareix a la
campanya de publicitat que ha impul-
sat el Collegi en els darrers mesos i el



quart, mostrava imatges dels serveis

que ofereix el CETIB.

La professio al Catalunya Construeix.
El Collegi va participar en ledicié
especial de Construmat de Catalunya
Construeix, el suplement sobre el sector
d’El Periddico. En una pagina sexpli-
cava la importancia del manteniment
preventiu i correctiu i el paper dels
enginyers tecnics industrials en aquest
camp, estretament vinculat al sector
constructiu.

“Invertir en manteniment redueix
costos i millora la salut edificatoria” era
el titular d’'una informacié en que es
destacava que “la formacié de l'en-
ginyer tecnic industrial li permet tenir
una visié global del procés construc-
tiu”. Segons larticle, 'aposta pel man-
teniment és clau en I'actual conjuntura
economica, ja que és una garantia per
assegurar la sostenibilitat de les cons-
truccions en el temps i un funciona-
ment optim.

“Tan important és realitzar un dis-
seny eficient de, per exemple, les ins-
tal-lacions, com fer un manteniment

JORDI PLAY

Unes 500 persones van passar per I'estand del CETIB

correcte al llarg de tota la seva vida
udl”, hi afirma Agusti Morera, cap de
la Secretaria Tecnica del Collegi.
Larticle es pot consultar en PDF al
web del Collegi i al de Catalunya

Construeix.

Una edicié marcada per la crisi. Cons-
trumat, com a bon termometre del sec-
tor de la construccié, no sha deslliurat
de les dades negatives. Enguany hi ha
hagut menys expositors que en les dar-
reres edicions i només un recinte

d’exposicié. Tot i aixod, l'organitzacié
sha mostrat satisfeta pel desenvolupa-
ment del Salé en un entorn de recessi6
com l'actual.

La fira sha tancat amb 153.000
visitants i, segons el president del Sald,
Josep Miarnau, “Construmat ha
demostrat que el sector disposa del
dinamisme i les opcions necessaries per
sortir de la crisi”. Yl

L'estand del Col-legi ha comptat amb el patrocini de

opemsa

Amb la col-laboracio de

Amb el suport de

| www.ceTiB.cat

Els internautes confien que la construccié remuntara a partir del 2012

Quan remuntara

el sector de la £l 2011

21%

construccié?

El 2010
5%

A partir del 2012

59%

del vinent

Déna la teva opini6 a www.cetib.cat

Durant aquest
any o principis

La pregunta de maig:

Catalunya hauria d'eliminar
I'impost de successions?

Les possibilitats de resposta son:

No, perque és una font d'ingres-

sos molt important per a la

Generalitat

- Si, perque és una discriminacio
respecte a altres comunitats
autonomes i implica una doble
tributacio

- Només s'hauria de reduir, pero

no eliminar
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Presentacio de la primera part
del manual de muntatge
d’instal-lacions a Construmat

Una setantena de persones va acudir a la presentacié del manual técnic del CETIB

» El CETIB va presentar, en el marc del 30¢ aniversari de
Construmat, la primera de les tres parts del manual Ap/i-
cacié del temps de muntarge d'instal-lacions: compendi de
taules orientatives, conceptes prictics i recopilacid d’imatges
en la seva versi6 en llengua castellana. Es el segon de la
serie “Els manuals tecnics del CETIB”, una col-leccié de
volums sobre diversos ambits de I'enginyeria. A 'acte, que
va tenir lloc el 24 d’abril, hi van assistir 'autor del llibre,
Ramon Gasch, i el vicesecretari del Col-legi, Manel Nico-
las. Es va entregar un exemplar a tots els assistents.

Gasch és enginyer tecnic industrial, empresari, presi-
dent de la Comissié de Vinculats a Empresa i membre de
la Junta de Govern del Col-legi. Ha comptat amb el patro-
cini de Suris, empresa de la qual és accionista i on desen-
volupa la seva tasca professional, i amb la col-laboracié de
Schneider Electric, Siemens, ABB, Pemsa 1 Ormazabal i el
suport de Circutor.

Aquest llibre, pensat per donar una visié practica i ttil
dels temps de muntatge de les instal-lacions industrials i
per a l'edificacié, esta destinat tant al professional que vol
incloure una estimacié de la ma d’obra necessaria per a
execucié de les instal-lacions sobre la base de les seves
valoracions i pressupostos, com per a I'estudiant, ja que li
permet coneixer de primera ma els elements i els sistemes
utilitzats en els muntatges actuals.

El manual inclou més de vint apartats dels diferents
sistemes i elements de muntatge que cobreixen ins-
tal-lacions electriques d’alta i baixa tensid, especials,
comunicacions i sistemes de seguretat, instal-lacions
mecaniques contra incendis, climatitzacié i fontaneria.

Després de la presentacié dels set fascicles del manual
Instal-lacions eléctriques de baixa tensid, aquest nou volum
sinscriu en la politica del CETIB de potenciar la forma-
cié de professionals de 'enginyeria técnica l



Les biblioteques de la UPC, també a I'abast dels col-legiats

El Servei de Documentacio Tecnica
del CETIB té un 10% meés d'usuaris

El Servei de Documentacio Técnica (SDT) del CETIB ha atés durant I'any 2008 un 10% més de consultes pre-
sencials que I'any anterior. Gairebé dos mil usuaris s’han adrecat al servei per demanar informacié sobre
legislacio, consultar normes UNE, utilitzar programari técnic o consultar revistes i publicacions. D'altra
banda, les consultes telefoniques han minvat en favor de les cerques a la pagina web (www.cetib.cat).

WA aquest increment d’usuaris cal
sumar-hi l'augment de visites a
lapartat de Novetats legislatives del
web del Col-legi, una seccié que
sactualitza diariament a mesura que els
organismes publiquen normatives que
afecten el col-lectiu d’enginyers tecnics
industrials. Gracies a la implantacié
d’aquesta via de cerca, les consultes
telefoniques han disminuit més d’'un
40% respecte a I'any anterior. Pel que
fa als usuaris que utilitzen els ordina-
dors de I'SDT, el seu nombre es manté
proper al miler.

Les UNE, el més sol-licitat. La majoria
de normativa (del BOE, el DOGC, el
DOUE, el BOPB...) es pot descarregar
o consultar per Internet al web del
Collegi o bé als portals dels diversos
organismes que la subscriuen. No obs-
tant aixd, “no tot es troba a Internet”,
assegura Isafas P Santamarfa, al capda-
vant del Servei de Documentacié Tec-
nica des de fa més de quinze anys. Per
exemple, les normes UNE —“una de les
potes del servei”— només es poden con-
sultar presencialment.

Revistes i manuals técnics. El servei
esta subscrit a una trentena de publi-
cacions sectorials: Emergencia 112,
Prevencion de Incendios, Caucho, Afi-
nidad, Automatica e instrumentacion,
Dyna, Deformacién Metdlica, Ener-
gia, Fomento de la produccién, T,
Luces CEI, Metalurgia, Novdtica,
Pldsticos Modernos, Tecnologia del
Agua, etc. Els col-legiats i pre-
col-legiats que ho desitgin poden
demanar en préstec (durant set dies)

TAMARA G. CISNEROS

Isaias P. Santamaria es fa carrec de I'SDT del CETIB

qualsevol exemplar dels darrers dos
anys i consultar els dltims nimeros
de qualsevol revista. Aix{ mateix, tots
els manuals tecnics que edita el
CETIB es poden consultar també a
I'SDT i, si s'escau, adquirir-los pos-
teriorment a la caixa.

Programari. El servei té tres ordina-
dors des dels quals es pot consultar el
programari dels ambits segiients:
catalegs, instal-lacions electriques,
legislaci6 general, qualitat, seguretat
i prevencié de riscos, urbanisme i
construccié i vehicles automobils i
transport. Santamarfa explica que
una altra de les demandes més fre-
qiients per part dels usuaris és la con-
sulta de les fitxes reduides
d’homologacié de vehicles malgrat
que, a causa de la crisi economica i la
consegiient davallada de ventes, el
nombre de consultes ha minvat.

Diferents vies per formular consultes.
Els collegiats que ho desitgin poden
fer les seves consultes a 'SDT a través
de l'apartat del web del Col-legi
(www.cetib.cat), per mitja del correu
electronic a I'adreca bteca@cetib.org, al
telefon 934 96 14 20 o bé de manera
presencial. Lhorari del servei és de
dilluns a dijous de 9 a 13.30 hi de 16
220 h, i divendres, de 9 a 14.30 h. 1

Les biblioteques de la UPC, a ple rendiment

Cada vegada sén més els col-legiats que
fan Us de les biblioteques de la UPC, gracies
al conveni que manté el CETIB amb el
Servei de Biblioteques i Documentacio de la
Universitat Politecnica de Catalunya i el
Consorci de I'Escola Industrial de Barcelona.
Toni Béjar, cap de la biblioteca de I'EUETIB,
comenta que cada cop més col-legiats
coneixen el servei i hi adrecen les seves con-
sultes: “Realment els oferim un servei de

gran utilitat per al col-lectiu d'enginyers téc-
nics industrials i confio que cada cop més
col-legiats es decideixin a fer-ne Us".

Els col-legiats tenen accés a les tretze
biblioteques de la UPC, on poden consultar
més de 300.000 documents, en paper i en
suport electronic, i usar els 2.073 punts de
lectura i els 360 ordinadors.

Trobareu aquesta informacié detallada
a: www.cetib.cat/biblioteques-upc.
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Lliurament de la ‘Memoria d'activitats’ de 2008

La Junta General aprova el compte
de resultats de I'exercici 2008

La Junta General ordinaria, celebrada el 20 d’abril, va aprovar per 39 vots a favor i una abstencio el
compte de resultats de I'exercici 2008 i el balancg tancat el 31 de desembre de 2008. Durant la Junta, es
va lliurar un exemplar de la Memoria d’activitats de 2008 i de I'auditoria d'estats financers. Joan Ribg,
dega del Col-legi, va presentar |'informe de la gesti6 de la Junta de 2008.

»En una presentacié de poc més de
trenta minuts, va exposar les grans fites
assolides I'any passat, entre les quals va
destacar la inauguracié del Tecnoespai,
el novembre de 2008, després d’un
procés de més de tres anys des de la
decisié de compra; la continuacié de la
campanya de marqueting, que va com-
portar una serie d’anuncis a la televisié
sobre I'enginyeria técnica industrial, i
la celebracié6 del 50& aniversari del
Col-legi, que es va perllongar amb actes
durant tot I'any.

El dega també va fer un repas dels
principals indicadors de activitat des-
envolupada durant un any que va qua-
lificar com “especialment intens” pel
gran nombre de projectes nous desen-
volupats i la quantitat de serveis oferts.
En total, va explicar Ribd, shan orga-
nitzat 108 conferéncies amb més de
4.000 assistents i shan impartit un
total de 42 cursos. “Aix0 suposa un
augment d’assistents del 29% respecte
al 20077, va concloure.

Un dels serveis que va experimentar
més increment de l'activitat durant el
2008 va ser el Servei d’Orientacié Tec-
nica, que diariament va donar resposta
a unes 25 consultes. Les preguntes més
freqiients sén relatives a atribucions
(17%), electriques
(13,9%) i seguretat i prevencié de ris-
cos (12,1%). El 2008 també va créixer
considerablement la publicacié de
diversos manuals tecnics.

instal-lacions

La feina pendent. El dega va acabar la
seva intervencié apuntant els reptes
que ja té el Collegi sobre de la taula.
D’aquests, en destaca la transposicié de

CANETTI FOTOGRAFIA

Els col-legiats assistents van aprovar el compte de resultats de I'exercici 2008 amb 39 vots a favor i una abstencié

la directiva de serveis i la incorporacié
dels enginyers de grau al Collegi. A
més, segons el degd, la Junta “continua-
ra treballant per millorar el posiciona-
ment dels professionals de I'enginyeria
tecnica industrial en el mercat i per
facilitar la insercié laboral als aturats
amb la potenciacié del pla d’aturats”.
Carles Vives, tresorer del Col-legi, i

Lluis Latorre, interventor, van exposar
a continuacié el compte de resultats de
Ianterior exercici, que es va tancar amb
un resultat positiu de 1.320.281,80
euros, i els estats financers. El tresorer
va donar comptes de [linforme
d’auditoria, lliurat als assistents, aix{
com les diferents observacions realitza-
des per I'equip auditor.]

El CETIB recopila I'activitat col-legial en la ‘Memoria’

Durant la Junta es va lliurar un exemplar de la
Memoria d‘activitats de 2008, que dedica la porta-
da a la celebracié del 50¢ aniversari de la creacio

del Col-legi.

La Memoria recull els temes més destacats de
I'any, la tasca de tots els departaments del Col-legi,
les activitats més rellevants i la situacié patrimonial

i financera i els resultats economics.

Aquest any I'habitual recull de les imatges més

destacades de I'any esta disponible al web del CETIB a I'adreca www.cetib.cat/memoria o
bé al canal del Col-legi al Youtube, www.youtube.com/enginyersbcn.



Procés electoral 2009

El Col-legi convoca eleccions
als carrecs de Junta de Govern

Els propers 3 i 4 de juny el Col-legi celebrara eleccions als carrecs de la Junta de Govern. El procés elec-
toral, que es va iniciar el 20 d'abril amb la convocatoria de les eleccions, es perllongara durant 45 dies
i finalitzara amb I'escrutini dels vots a partir de les 20 h del dijous 4 de juny. Aquest any, el procés sera
totalment electronic, tal com estableixen els vigents estatuts col-legials.

CANETTI FOTOGRAFIA

Com en les eleccions del 2005, enguany s'instal-laran ordinadors a la sala d'actes per poder votar des del Col-legi

» Durant els propers dies tots els
col-legiats inscrits al cens rebran
I'identificador i la clau d’accés necessa-
ris per poder votar. Internet sera I'inic
sistema per votar, a diferencia dels dar-
rers comicis en qu¢ també hi havia
opcié de vot en paper. Per aquesta rad,
és imprescindible conservar la creden-
cial de vot fins a la jornada de votacid.

El 4 de juny la sala d’actes del
Col-legi estara oberta a partir de les 10
del mati i fins a les 20 h per tal que els
col-legiats que ho desitgin puguin exer-
cir el seu dret a vot amb els ordinadors
instal-lats a la sala.

Procés de votacié. El procés sera molt
similar al de les darreres eleccions, cele-
brades al 2005. A partir de les 10 h del
3 de juny, es podra accedir a la sala de
votaci$ a través del web del Collegi.
Un cop dins de la sala de votacid, cal-
dra identificar-se introduint el nimero
de collegiat (sense el punt dels milers)
i la clau de vot i contrasenya que figu-
ren a la credencial de vor.

La credencial de vot incorpora una
graclla de coordenades formada per
deu files i deu columnes. La contrase-
nya que demana el sistema per poder
votar correspon a la cel-la en que es cre-
uen la fila i la columna sollicitades. El
procés és molt similar als que s'utilitzen
en els sistemes de banca electronica.

Un cop shan introduit aquestes
dades, es pot procedir a I'eleccié dels
carrecs de Junta que es decideixi. A la
pantalla de votacié es mostraran les
diferents candidatures i els membres
que les componen. Es podra escollir
una de les candidatures proclamades,
tot i que el sistema preveura que hi hagi
una papereta electronica amb els car-
recs en blanc per tal que els col-legiats
puguin emetre el seu vot partint de la
base que les llistes sén obertes. També
hi haura l'opcié de votar en blanc.

Si es perd la clau d’accés, shaurd
d’anar al Col-legi el 4 de juny a partir
de les 10 i fins a les 20 h i demanar un
duplicat a la mesa, que sollicitara la
identificacié del col-legiat. 1l

Calendari electoral

El procés electoral té una durada de 45 dies
naturals i s'ajusta al segiient calendari:

- Dilluns 20 d'abril
Acord de la Junta de Govern de con-
vocar eleccions

- Del 21 al 23 d'abril
Designacio dels components de la
mesa electoral

- Del 24 al 27 d'abril
Constitucio de la mesa electoral

- Del 28 d'abril al 4 de maig
Exposicié del cens electoral i recla-
macions en contra

- EI5i6 de maig
Resoluci6 de les reclamacions per la
Junta de Govern i aprovacié del
cens definitiu

- Del 7 al 15 de maig
Presentacio de candidatures

- Del 16 al 18 de maig
Proclamaci6 de candidatures

- Del 19 de maig al 2 de juny
Campanya electoral

- Del dimecres 3 de junyales 10 h,
fins al dijous 4 de juny ales 20 h
Inici de la jornada de votacio elec-
tronica remota

- Dijous 4 de juny de les 10 fins a
les20 h
Inici de la jornada de votacié elec-
tronica presencial

Tota la informacio del procés electoral
als carrecs de Junta de Govern esta
disponible a la pagina web del CETIB:
www.cetib.cat/eleccions2009.
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Enquesta d'opinio

El 85% dels col-legiats recomanaria
a un company unir-se al CETIB

El CETIB ha realitzat una enquesta per coneixer |'opinié dels col-legiats sobre la institucié. D'aquesta
manera es vol adequar al maxim els serveis que s'ofereixen als interessos dels col-legiats. Entre les
dades obtingudes destaca que un 84,5% dels enquestats recomanaria la col-legiacié a un enginyer téc-
nic industrial que no estigués col-legiat.

»Lestudi de camp de l'enquesta,
encarregat a 'empresa DYM, s’ha des-
envolupat durant el gener i febrer
d’aquest any. Lobjectiu principal de la
investigacié era coneixer la imatge del
CETIB que tenen els col-legiats a tra-
vés del grau de coneixement, ds i
acceptacié dels serveis i activitats que
ofereix, els sistemes de comunicacié de
que disposa i la valoracié general del
Col-legi.

El Collegi fa periddicament estu-
dis d’aquest tipus per tal d’anar-se
adaptant a les necessitats del col-lectiu.
Lestudi de 2009 millora en la valora-
ci6 i el coneixement de practicament
tots els serveis respecte de I'tltima
enquesta, realitzada el 2006 per la
mateixa empresa.

La majoria de collegiats se sent
satisfet d’estar col-legiat (81,9%).
D’aquests, els principals motius de
satisfacci6 son que el Col-legi déna un
bon servei (33,9%), que li permet estar
informat o al dia (26,8%) i que déna
un bon tracte personal (21,6%).

Dispersié geografica. Lestudi desglossa
les dades en diversos criteris, com ara el
sexe, 'edat o 'ocupacié. Un dels aspec-
tes que més interessava coneixer al
Col-legi era la percepcié de la institucié
per part de col-legiats de Barcelona i
larea metropolitana respecte dels que
viuen més lluny de la seu central, ja que
durant els dltims anys shan fet molts
esforgos per acostar-se a tots els col-le-
giats. En aquest sentit, I'estudi revela
que no hi ha diferéncies de coneixe-
ment de serveis entre la gent de Barce-
lona i area metropolitana i la de fora.

JORDI PLAY

Un 85% dels col-legiats considera bastant o molt bo el
tracte rebut al CETIB

“L'estudi de 2009 millora
en la valoraci¢ de practica-
ment tots els serveis res-
pecte |'enquesta de 2006”

Els serveis que obtenen uns percen-
tatges de coneixement més alts son els
cursos i conferencies (97,2%), el web
del Col-legi (93,3%), el servei de docu-
mentacié técnica (92,6%), el visat de
projectes (91,8%), els actes socials
(90,5%) 1 I'SSP — Borsa de treball
(89,3%).

Per a les comunicacions del CETTB
amb els col-legiats, el sistema preferit

per la major part dels enquestats
(52,6%) és el correu electronic, mentre
que la minoria (un 16,4%) prefereix el
correu postal. Entre aquesta enquesta i
la realitzada el 2006 s'observa un canvi
de tendencia significatiu en aquest
aspecte, ja que ha baixat la preferéncia
del col-legiats per rebre informacié per
correu postal o per telefon i ha aug-
mentat la preferencia pel web i la
revista Theknos. En aquest sentit, un
35,2% dels enquestats visita habitual-
ment (cada dia o cada setmana) el web
iun 67,6% llegeix el Butlleti electronic
del CETIB, que valoren amb un 7,35.

A la pregunta “Creu que els cursos
i conferencies
sadeqiien a les necessitats dels profes-
sionals?”, un 82,5% dels col-legiats que
han assistit en els darrers mesos a algun
curs o conferéncia respon afirmativa-
ment, mentre que un 9% considera
que no sadeqiien prou i un 8,5% no
sap 0 no contesta.

que simparteixen

El valor del visat. Gairebé tres de cada
quatre entrevistats consideren que el
Servei de Visat aporta molt o bastant
valor al document (71,7%). Aquestes
xifres s6n similars a les dades de la dar-
rera enquesta, quan el 66,4% dels
usuaris considerava que el servei de
visat afegia molt o bastant valor als
projectes i documents.

Pel que fa el temps de tramitacié de
visats amb el Tecnovisat, un 76,4%
dels col-legiats usuaris del servei el con-
sideren molt o bastant rapid. En el cas
de la tramitacié a la seu del CETIB,
aquest percentatge és del 67,2%. Pel
que fa al tracte rebut en la tramitacié a



“Un 35,2% dels enques-
tats visita habitualment el
web i un 67,6% llegeix el
Butlleti electronic del CETIB”

la seu del CETIB, el 92,1% dels usua-
ris el considera molt o bastant bo men-
tre que el 85,4% dels col-legiats usua-
ris del Tecnovisat el consideren bastant
o molt agil. La valoracié del visat
urgent entre els col-legiats que han usat
aquest servei algun cop (un 55,5% dels
que visen) és d’un 7,96 en una escala

del 0al 10.1

Fitxa técnica

Meétode de recollida de la informacio
La recollida d'informacié s'ha fet mitjan-
cant enquesta amb entrevistes telefoni-
ques gestionades per ordinador (siste-
ma CATI, Computer Assisted Telephone
Interview).

Disseny mostral i mida

La mostra efectiva de I'estudi ha estat
de 631 entrevistes sobre un univers de
7.241 registres. S'ha distribuit de forma
proporcional a la poblacio pel que fa a
I'edat, la zona de residéncia i I'Us del
Servei de Visat.

Error mostral

Pel que fa a I'error mostral, per a un
nivell de confianca del 95%, en el cas
de maxima indeterminacio (p=g=50%)
i segons la férmula per a universos
finits, el nivell d'error mostral per al con-
junt de la mostra és de +3,7%.

Treball de camp

El treball de camp s'ha realitzat entre el
27 de gener i el 12 de febrer de 2009.
La investigacié ha estat duta a terme
d'acord amb el manual de qualitat
d'Instituto DYM, certificat amb les nor-
mes de qualitat UNE-ISO 20252:2006.

Valoracio dels serveis

Visat de projectes

Activitats ludiques

Asseguranca d'RC

Conferéncies

Cursos

Servei d'Orientacié Tecnica
Servei de Documentaci6 Tecnica
Comissions

Web del Col-legi

Assessoria Juridica
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El CETIB presenta un manual técnic d'enllumenat i un de manteniment

»En Col-legi, seguint la seva politica
de potenciar la formacié de professio-
nals de 'enginyeria técnica, ha publicat
diversos manuals dins de la serie “Els
manuals tecnics del CETIB”.

El CETIB va presentar el 6 d’abril
les dues primeres fitxes del Manual de
manteniment  dedificis. Les fitxes
“Degradacié del formigé armat en
estructures i paviments aplicat en naus
industrials” i “Reparacié del formigé
en estructures i paviments, aplicat en
naus industrials” sén obra de I'enginyer
tecnic industrial Enric Torres. La pri-
mera fitxa analitza el formigé i la seva
degradacié i puntualitza en la degrada-
ci6 de soleres de formigé. La segona,
tracta la reparacié enfront del reforg, la
reparaci6 del formigd, la reparacié de
paviments, els materials per a la repara-
ci6 del formigé i la normativa i marcat-
ge CE. El manual estd patrocinat per
Iempresa de BASF Constructions
Chemicals Espafa.

La presentacié segiient va tenir lloc
el 15 d’abril. En aquesta ocasié, es pre-
sentava un altre dels manuals tecnics
del CETIB, el Manual denllumenat
exterior. Lenginyer tecnic industrial
Alfred Sa Lago és el responsable de la
primera fitxa que es va presentar,
“Manual d’enllumenat de faganes. Pri-
mera part, consideracions tecniques’.
Aquesta fitxa analitza els tipus de pro-
jectes i d’il-luminacid, els aspectes a
tenir en compte per al projecte, els cal-
culs d’il-luminacié i la seva planifica-
cié, I'estudi luminotecnic i la renderit-

CANETTI FOTOGRAFIA

L'enginyer técnic industrial Enric Torres és I'autor de les dues primeres fitxes del manual de manteniment d’edificis

zacid, la presentacié formal del projec-
te, fotografies d’edificis il-luminats, aix{
com normatives, bibliografies i referen-
cies dels fabricants. El patrocini, en
aquest cas, és de Philips Ibérica, SAU.
La segona fitxa d’aquest manual
d’enllumenat exterior, obra del mateix
autor, es presentara el proper 7 de maig
al Col-legi. Lempresa Erco Ilumina-
cién n’és patrocinadora.

El primer manual que es va pre-
sentar dins de la serie “Els manuals
tecnics del CETIB” és Instal-lacions
electriques de baixa tensid, amb set fit-
xes de diversos autors. Les fitxes recu-
llen informacié de sobreintensitats i
proteccions, taules de calcul rapid de

la seccié d’un cable en les derivacions
individuals en baixa tensié (BT) i cal-
cul de corrent de curtcircuit trifasic:
eleccié del poder de tallament de les
proteccions electriques en BT, reco-
manacions per a la proteccié exterior
contra descarregues d’origen elec-
troatmosferic segons el CTE-SU-081
i UNE 21186, generacié electrica per
a la captacié d’energia solar fotovol-
taica, recomanacions per a la desclas-
sificaci6 de garatges com a locals amb
risc d’incendi o explosié segons la
ITC-BT29, entre d’altres.

Tots els manuals es poden adquirir
a la caixa del Col-legi a un preu especial
per als col-legiats. "l

€LUSS

enginyeria

Hm_: Grau
Enginyeria en
_;E}rE'.'Lrtitz:u:id
L Industrial®

Un projecte d'enginyeria a la teva mida
... N viuras | aprendras experimentant

= L

Escala Universitiria Salesiana de Sarrid

@ Enginyeria Tec

G &6 6

nica Industrial
g

ﬁ Master en Direccio

\;j.

d'Empreses Industrials

H Tl
Programa BEQUES
Fundacié RINALDI

T T T A T
Comiirw
wthere i ki

«<illa

TECHILOGICA




| DESCOMPTES | AVANTATGES

Convenis CETIB
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El CETIB signa un acord amb l'associacié SECOT

»El CETIB i lassociacié Seniors
Espanyols per a la Cooperaci6 Tecnica
(SECOT) han signat un conveni gra-
cies al qual els col-legiats poden gaudir
del programa “Emprenedors”.

Aquest projecte consisteix en la
prestacié d’assessorament empresarial
per als enginyers tecnics industrials que
vulguin emprendre el seu negoci o acti-
vitat dins aquest ambit. La SECOT
avaluara la idea empresarial, la viabili-
tat i les variables a tenir en compte
(projecte i objectius, area comercial,
recursos humans i organitzatius, area
econdmica i gestié directiva) per facili-
tar consells i recomanacions als empre-
nedors. Els col-legiats interessants en
aquest servei han de contactar amb la
Secretaria General del Col-legi, que
canalitzara les sol-licituds.

El 27 de maig a les 19 h, la sala
d’actes del CETIB acollira una presen-

ARXIU

Ribo i Jornet, representants del CETIB i el SECOT

tacié de la SECOT.

El SECOT és una associacié sense
afany de lucre, declarada d’utilitat
publica des de 1995, que esta formada
per seniors que s6n antics empresaris 1
directius que, en regim de voluntariat,
ofereixen els seus coneixements i expe-
riencia a entitats, persones i empreses
en els ambits empresarial, de formacié
i de serveis socials. 1l

El Col-legi i la constructora Metro-3
acorden avantatges per al col-lectiu

»El Col-legi i la promotora i cons-
tructora d’habitatges a la ciutat de
Barcelona Metro-3 han subscrit un
acord de col-laboracié gracies al qual el
col-lectiu tindra condicions especials
en la compra d’un habitatge.

En virtut d’aquest conveni, els
col-legiats gaudiran d’assessorament
gratuit d’interiorisme i instal-lacions,
aixi com de la lliure disposicié de fins
al 3% del preu de compravenda per
contractar la gestié de la venda de
I'habitatge actual o per equipar-lo
(obres d’adaptacié, electrodomestics,
accessoris, mobiliari, etc.). A aquests
avantatges cal sumar-hi la promocié

ARXIU

El dega del CETIB en el moment de la signatura

“la garantia del millor preu”, que asse-
gura als compradors 'abonament de la
diferencia si habitatge adquirit baixés
de preu fins al 2011.1

El Col-legi subscriu
un conveni amb el
Circuit de Catalunya

Circuit de’
Catalunya

M El Col-legi i el Circuit de Catalunya
han signat un acord gracies al qual els
col-legiats tenen un 25% de descomp-
te en la quota de soci, entre altres con-
dicions especials.

Els collectiu del CETIB (col-le-
giats, familiars directes i empleats)
poden beneficiar-se dels avantatges
segiients:

- Descompte del 25% en fer-se soci
del Circuit de Catalunya (valid per
a totes les tribunes excepte la Zona
Socis i la Tribuna N)

- Accés lliure a totes les curses i entre-
naments durant tota la temporada

- Accés gratuit als tests de Formula
One

- Accés al nou edifici de la zona de
socis

- Per als socis de tribuna, seient reser-
vat per a tota la temporada (a totes
les curses on hi hagi venda
d’entrades numerades)

- Dret de compra anticipada i amb
descompte del parquing del 53¢
Premi d’Espanya de Formula One
2009

- Descompte en tandes, productes
oficials del Circuit, viatges a altres
grans premis...

- Accés gratuit a la instal-laci6 per a
menors de 12 anys acompanyats
d’un soci

- Accés gratuit a tribuna per a
menors de 5 anys

- Jornada exclusiva per a socis i ofi-

cials Tl
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COMISSIO DE JUBILATS

| INFORMACIO CoL-LEGIAL

La Comissié d'Enginyers Jubilats visita la Cartoixa d'Escaladei

Les sortides que proposa la Comissié d’Enginyers Jubilats sempre tenen gran éxit d'assisténcia. En aquesta ocasio, més de quaranta companys van viatjar a Escaladei

W42 companys de la Comissié
d’Enginyers Jubilats del Col-legi van
visitar el passat 26 de marg la Cartoi-
xa de Santa Maria d’Escaladei, la pri-

mera de la peninsula Iberica. La car-
toixa fou l'origen del cultiu del vi a la
regié i de l'actual importancia de la
Denominacié d’Origen Priorat. A la

cartoixa encara hi ha un celler que
també van visitar. La visita va finalit-
zar amb un dinar a El Rebost de la
Cartoixa.l

El Tecnoespai acull una Diada de Sant Jordi enginyosa i emotiva

» Els enginyosos invents del 7B0 van
envair literalment el Tecnoespai durant
el dia de Sant Jordi. Al llarg de tota la
jornada es va poder visitar I'exposicié
“Els grans invents del 7BO”, que agru-
pa la col-leccié que el CETIB va com-
prar al perit mecanic i dibuixant
Ramon Sabatés i que es pot visitar fins
al 15 de maig. També es van fer dues
conferéncies, una per presentar el llibre
Els dltims invents de Ramon Sabatés, i
Paltra, de presentacié de les novetats en
I'ambit dels llibres electronics.

Emotiu homenatge. El moment més
emotiu del dia va ser, sens dubte, ’ho-
menatge a la vidua de Sabatés, Enri-
queta Herndez, a qui el degd del
Col-legi, Joan Ribd, va lliurar un ram
de roses. Herndez, juntament amb els
autors del llibre, el dissenyador Sergi
Freixes i el periodista Jordi Garriga, i
Lluis Giralt, expert en I'obra de Saba-

tés, van enraonar sobre el dibuixant, els

CETIB

El dega va lliurar un ram de roses a la vidua de Sabatés

seus invents i la gestacié del llibre. Gar-
riga va explicar que Els dltims invents de
Ramon Sabatés ha estat possible gracies
a Giralt, a la seva col-leccié i al seu gran
coneixement de 'obra de Sabatés. Les-
pecialista va recordar que anys enrere
havia conegut al dibuixant, que li va

regalar una caricatura que li havia fet
en aquell moment mentre xerraven, i és
que sempre duia a sobre una llibreta i
un llapis per si se li acudien idees per
als invents. “El meu gran rival sempre
ha estat la feina; en Ramon treballava
les 24 hores del dia!”, bromejava Her-
ndez. Per acabar, Freixes va fer un breu
repas als altres Franz de Copenhaguen:
en diversos paisos hi ha personatges de
comic que, com l'esbojarrat professor,
ideaven invents absurds. La seva idea,
perd, esta totalment d’actualitat, tal
com van posar de manifest els ponents.

El futur dels llibres. Javier Celaya, soci
fundador del portal sociocultural Dos-
doce.com, va parlar en la conferéencia
“Larribada dels e-books. Noves formes
de lectura” del futur que els espera als
llibres de paper actuals. Els assistents
van poder trastejar amb alguns e-books
per comprovar in situ la usabilitat
d’aquests aparells de lectura.l



CETIB

| ComIsSIO DEL MES

Comissié de Medi Ambient, Energia i Seguretat

“L'actualitat com a prioritat”

» Andreu Martinez, Rafael Cabeza i Alex Gonzdlez conti-
nuen al capdavant de la Junta Rectora d’aquesta comissié
que sestructura en tres arees de treball: energia; gesti6
mediambiental, legislacié i vectors ambientals; i prevencié
de riscos laborals i seguretat industrial. Manel Nicolas, ante-
rior secretari, ha passat a ser el delegat de la Junta de Govern
a la Comissié i el seu carrec 'ha ocupat Gonzalez.

Larea d’energia, que encapgala el president de la Comis-
sid, Andreu Martinez, treballa en base a tres linies
d’actuacié. D’una banda, la certificacié energetica dels edi-
ficis que el proper juliol renovara la legislacié vigent, d’altra,
sesta treballant en un monografic sobre les energies renova-
bles per al Col-legi amb la collaboracié de 'IDES i, per
ultim, activitats relacionades amb la formacié en auditories
energetiques 1 un curs especific sobre projectes d’energia
solar fotovoltaica. Martinez destaca el treball que s'esta fent
en tecnologies emergents, “com és el cas de la formacié en
materia d’il-luminacié LED, un sistema que tendeix a sub-
stituir actual”.

En larea de treball relacionada amb el medi ambient,
dirigida pel vicepresident Rafael Cabeza, el REACH i
l'aigua, dos temes en els que van centralitzar els seus esfor-
gos l'any passat, continuen sent prioritaris. “Volem
col-laborar en la implantacié del REACH a les empreses i

donar empenta als temes relacionats amb la reutilitzacié de
aigua” puntualitza Cabeza. La nova Llei de Prevencié i
Control de les Activitats sera un dels temes estrella per
aquest any, ja que afecta de manera important al nostre
col-lectiu. Entre els temes a llarg termini a tractar per la
comissié es troba el segrest i captura de COz, que té especial
rellevancia a Europa perd que encara no és prou conegut al
nostre pafs.

Larea que gestiona aspectes vinculats amb la seguretat,
coordinada per Alex Gonzalez, ha estat consolidant el seu
grup de treball que, per a aquest any, sha plantejat tres
objectius: treballar en una guia practica d’interpretacié de la
normativa en materia de seguretat i prevencié de riscos labo-
rals, lelaboracié d’articles sobre seguretat domestica, laboral
i de comunitat de veins i d’altres sobre riscos laborals i segu-
retat industrial, amb la intencié d’arribar a crear un mono-
grafic sobre aquesta area de treball.

Lespai web de la Comissié és molt actiu i sactualitza
periddicament (www.cetib.cat/comissions/medi-ambient-
energia-seguretat). En aquesta pagina trobareu les activitats
que proposen, actes de reunions, noticies, documentacié
d’interés, normativa i enllagos.ﬂ

Tamara Gutiérrez | tqutierrez@cetib.org

Rafael Cabeza, vicepresident de la Comissiéo de Medi Ambient, Energia i Seguretat; Andreu Martinez, president; i Alex Gonzalez, secretari
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| RETRAT PROFESSIONAL

Etigrafia

Qualitat indispensable d‘un ETI: que i
agradi la seva feina, que sigui treballador,
rigorés, humil i estigui disposat a aprendre.

Una virtut: m'agrada molt la feina que
faig i crec que la faig bé: poso passio al tre-
ball i aixo em fa felic.

Un defecte: de vegades soc impacient i

massa perfeccionista i no sempre puc abas-
tar-ho tot. La meva dona diu que tinc uns
quants defectes, pero jo no els sé tots...!

Un lloc per viure: Cardedeu, que és on
visc, o qualsevol poble a prop del Mont-
seny i del mar.

Un viatge: vull tornar aviat a Les Dolomi-
tes (Italia) i a Suissa, dos llocs de muntanya.
M'agradaria viatjar a Floréncia, pel seu art i
arquitectura, o a alguna illa.

Un llibre: n'estic llegint dos: Breu historia
del mén (Gombrich), que m’ha fet apassio-
nar per la historia, i Re-inventa’t (Brown i
Herrera) amb idees aplicables a I'empresa.

Un desig: tenir una bona salut, trobar
I'equilibri personal i professional i que
I'empresa progressi tan bé com fins ara.

A qui admira: admiro les persones que
triomfen treballant de manera honesta,
professional i amb bon humor.




LOURDES SEGADE

Alfred Sa, director de projectes
de Fluxus Lighting Design Barcelona

La unio
de dues passions

» Alfred Sa, director de projectes de Fluxus Lighting Design Barcelona, de

vegades no saluda els seus coneguts quan es creua amb ells pel carrer. I no
és que sigui un mal educat, siné que sempre camina amb el coll ben esti-
rat, mirant cap amunt, a la recerca de lluminaries, focus, aplics, faroles i
altres elements lluminosos, i amb la camera de fotos a la butxaca. Aques-
tes son les seves dues grans passions: la il-luminacié i la fotografia, i amb
Fluxus les ha unides.

La trajectoria professional d’aquest enginyer técnic industrial electric
sempre ha estat lligada al sector de la il-luminacié. Comenga com a tecnic
comercial a Erco, després ocupa diversos carrecs relacionats amb la pres-
cripeié i la direccié de projectes tecnics d’il-luminacié a Poficina tecnica
Carandini, a la mantenidora Moseca (I'actual Citelum) i a Socelec. Més
tard, passa una bona temporada a Philips, d'on marxa, malgrat un possi-
ble ascens, quan la central es trasllada de La Garriga a Madrid. Del 2003
al 2006 exerceix de cap de vendes a Espanya de Martin Architectural. En
aquesta empresa, centrada en un tipus d’il-luminacié més espectacular que
funcional, sespecialitza en il-luminacié dinamica per a l'arquitectura.

La seva carrera arriba a un punt d’inflexié en que, igual que havia fet
el 1994 durant la crisi postolimpiades, es planteja establir el seu propi
negoci. Aixi és com crea, juntament amb tres socis més, un estudi inde-
pendent de projectes i disseny d’il-luminacié. Sa esta orgullds del nom
—Fluxus Lighting Design Barcelona—, que reuneix les paraules flux (per
flux de llum), Zux (la unitat de mesura de la il-luminacid) i us (nosaltres, en
angles) amb Barcelona. “El primer any les vam passar canutes”, recorda, i
afegeix que des de mitjan 2008 han comengat una rapida evolucié de la
qual se sent molt satisfet. Donada la seva tasca de prescriptors indepen-
dents, Sa i el seu equip —format per un altre enginyer tecnic, dues arqui-
tectes i una interiorista— investiguen les tecnologies més capdavanteres del
sector. Aixi, en qualitat d’expert en luminotecnia i com a membre del
Comite Espanyol d’Il-luminacié i 'Associacié de Professionals del Dis-
seny d’'Il-luminacid, participa en nombrosos congressos i ponéncies, com
ara el proper Simposi Nacional d’Enllumenat que se celebra al maig a Pon-
tevedra; i publica articles en revistes especialitzades i manuals tecnics, per
exemple, el d’enllumenat exterior que acaba de publicar el CETIB.

Alguns dies treballa de nit, quan es pot veure si les llums estan funcio-
nant correctament: “Se m'eternitza la jornada, perd m’ho passo bé”, expli-
ca somrient. De fet, li encanta combinar la feina de luminotécnic amb la
seva altra gran aficié: “Em sento fotograf”, diu alhora que mostra algunes
fotos seves. Aixi, ha acumulat una gran col-leccié de fotografies amb edi-
ficis que, per la seva il-luminacié, li han semblat interessants, o bé amb
projectes propis com ara la il-luminacié de les rambles barcelonines, el
monestir de Ripoll o la basilica de Santa Marfa del Mar a Pontevedra.fl

Patricia Serrano | pserrano@cetib.org

N | THEKNOS - Nam. 131 MAIG de 2009



z ‘T? EKNOS - Nam. 131 MAIG de 2009

| INFORMACIO PROFESSIONAL

Com preparar un curriculum vitae

Guanyar-se la feina en dos folis

Buscar feina constitueix, tal com vam explicar a I'anterior nimero de Theknos, una veritable feina en si
mateix. Hi ha, pero, un pas molt important que pot determinar I'éxit o el fracas de tot aquest procés: la
redaccio6 del curriculum vitae (CV) i la carta de presentacid. | és que mai no hi ha una segona oportuni-
tat per causar una bona primera impressio.

Nuria Pelaez
nuriapelaez83@gmail.com

»En el procés de recerca de feina, la
fase de planificacié i prospeccié del
mercat és possiblement la que més
temps roba als candidats. Tot i aixo,
de res no servira dedicar hores i hores
a autoanalitzar-se, explorar el mercat i
consultar tota mena de webs i borses
per buscar les millors ofertes de treball
si després no s’elabora un bon curri-
culum i una carta de presentacié
adient. Sovint no se’ls déna la impor-
tancia que es mereixen, pero aquests
dos documents sén la primera presa
de contacte que tindra 'empresa amb
nosaltres i han de resultar prou inte-
ressants per aconseguir que la persona
que s¢’ls mira vulgui coneixer perso-
nalment el candidat.

Lobjectiu del curriculum vitae no
és fer un resum de la nostra vida: la
seva finalitat primordial és aconseguir
una entrevista de feina. Per aix0, cal
posar-se en el lloc de la persona que
se’l llegira i pensar que li pot interes-
sar. Aixd comporta un esfor¢ afegit:
adaptar el curriculum per a cada ofer-
ta de treball. “El que més valorem és
que el CV sigui clar i atractiu i desta-
qui aquells titols i experiencies més
vinculats a la vacant a la qual aspira el
candidat”, desvetlla Blanca Roig, con-
sultora de la divisi6 d’enginyers de
Michael Page a Barcelona.

“En el cas dels enginyers tecnics
industrials, que sovint desenvolupen
funcions molt diverses dins d’un
mateix lloc de treball, una bona estra-
tegia consisteix en destacar aquelles
tasques o responsabilitats que en la
practica shan assumit a 'empresa i
que poden estar relacionades amb la

ARXIU

El que més es valora és que el CV sigui clar i destaqui els titols i experiéncies més vinculats a la vacant a la qual s'aspira

vacant a la qual aspirem”, recomana
Anna Masvidal, responsable del servei
de Seleccié Professional (SSP) - Borsa
de Treball del CETIB. Per exemple, si
enviem el curriculum per a una
vacant de control de qualitat o per a
logistica, podem destacar al nostre
CV qualsevol col-laboracié que des de
la nostra anterior empresa haguéssim
fet amb aquests respectius departa-
ments, encara que aixd no formés part
de les nostres funcions principals.
Obviament mai no sha de posar
cap mentida al curriculum, una erra-
da molt habitual —segons una enques-
ta de la firma de recursos humans
Kelly Services, un de cada quatre tre-
balladors espanyols menteix al seu
CV- i que porta a un fracas gairebé
segur, ja que moltes empreses com-
proven les dades dels candidats i des-

cobrir una falsedat acostuma a com-
portar I'eliminacié directa del procés
de seleccid.

Sha de tenir en compte que la
persona que es mirara el nostre curri-
culum és humana i, per tant, no
exempta de prejudicis. Per exemple, si
el candidat ha treballat a poques
empreses el seleccionador pot pensar
que es tracta d’'una persona poc ambi-
ciosa. Perd si ha passat per moltes
companyies també es poden treure
conclusions negatives. “Als anys
noranta es veia molt bé que un candi-
dat hagués fet molts canvis d’empresa
—recorda Ceferi Soler, professor
d’Esade—. Ara, perd, aquesta caracte-
ristica pot donar a entendre que és
una persona que No aconsegueix
adaptar-se a cap empresa, per la qual
cosa haura de tenir pensada una res-



posta per si li pregunten per aquest
tema en lentrevista’. Un altre preju-
dici habitual és el de l'estat civil: mol-
tes empreses pensen que un candidat
casat sera menys flexible a I'hora de
viatjar, perd si esta solter a certa edat
poden pensar que es tracta d’una per-
sona poc sociable. Per aixd, des de
I'SSP del Col-legi, Anna Masvidal
recomana no posar al curriculum
Pestat civil, tret dels casos on aquest
pugui ser un clar avantatge (per exem-
ple, si és un candidat solter i la vacant
exigeix flexibilitat per viatjar).

Limitar I'extensi6. Irene Durany, con-
I'SSP, assegura que
“Lextensié ideal d'un CV sén dues
pagines o tres com a maxim; els d’'una
sola pagina quedarien reservats només
per a acabats de titular sense experien-
cia’. Sha d’escriure en la mateixa
llengua que ha utilitzat 'empresa per
publicar I'oferta, vigilant molt les fal-
tes d’ortografia. La informacié ha
d’estar molt ben organitzada per
temes, tal com es pot veure en el
model de curriculum de la pagina
segiient: dades personals, formacid,
experiencia, etc. USSP recomana
posar primer la formacié i deixar
experiéncia per al final, tret d’aquells
candidats que tinguin molta experien-
cia en un determinat tema i per als
quals la formacié sigui una caracterfs-
tica secundaria.

Pel que fa a la fotografia, Anna
Masvidal adverteix que “té més
importancia del que sovint es pensa’,
ja que és la primera imatge fisica que
té 'empresa del candidat. Per aixd ha
de donar una imatge neutra i profes-
sional, sense ser excessivament formal.
“Es el primer que entra pels ulls”,
reconeix Blanca Roig. Per aixd, aques-
ta consultora de Michael Page reco-
mana que sigui una fotografia “tan
senzilla i normal com sigui possible” i
que, en cas de dubte, é “millor no
posar-ne cap’.

En lapartat del curriculum desti-
nat a la formacid, cal posar-hi el titol
universitari i altres possibles cursos
que s’hagin fet vinculats a 'enginye-
ria, com ara un grau formatiu, perd

sultora de

en cap cas no shan d’incloure dades

“l'extensio ideal d'un CV
son dues o tres pagines,
una sola queda reservat per
a acabats de titular”

que no tenen interés per a lempresa,
com ara el col-legi o l'institut on es
va cursar 'educacié basica i secunda-
ria. Pel que fa a la formacié comple-
mentaria, com ara els cursos de for-
macié continuada, si se nhan fet
molts convé destacar només aquells
més relacionats amb la posicié a la
qual s'aspira, i sempre explicats en
ordre invers, és a dir, del més recent
al més antic, ja que aixd permet a
lempresa comprovar en qué estem
més actualitzats.

En I'ambit dels idiomes i la infor-
matica, sovint els candidats no tenen
titols perqué han seguit una forma-
cié autodidacta, per la qual cosa con-
vé explicar fets que puguin justificar
aquests coneixements. Per exemple,
una estada a l'estranger pot demos-
trar el nostre nivell d’idiomes. “En
qualsevol cas no es pot mentir sobre
el nostre nivell real, tot i que es pot
justificar en la carta de presentacié”,
adverteix Cristina Olmos, orientado-
ra de I'SSP del CETIB. Aixi, si per
exemple no tenim un nivell d’angles
tan alt com el que es requereix a
oferta, sempre es pot argumentar
que estem disposats a fer un curs
intensiu si aconseguim la feina.

Les claus

Lexperiencia professional és un
dels apartats del CV que més interes-
sa a les empreses. Com es veu en el
model adjunt, sha de comencgar
explicant l'experi¢ncia més actual,
dient quines funcions s’han desenvo-
lupat en cada empresa. Redactar
aquesta informacié de manera esque-
matica ens facilitard afegir o treure
informacié en cas que vulguem adap-
tar el CV per a una determinada
oferta. S’han d’indicar els anys que
sha estat a cada empresa (sense espe-
cificar els mesos), vigilant que cap
any no quedi sense cobrir, ja que aixd
podria estranyar a 'empresa. En cas
que s’hagi fet un any sabatic o s’hagi
agafat excedeéncia no cal explicitar-lo
al CV, si bé s’haura de tenir prepara-
da una explicacié de cara a I'entre-
vista.

Els candidats que tinguin expe-
riencia a moltes empreses diferents
poden prescindir de posar-ne alguna
al CV, si es tracta d’experiencies cur-
tes o poc rellevants. Pel que fa als
joves amb poca trajectoria, poden
explicar les experiencies que hagin fet
amb convenis educatius, aix{ com
altres experieéncies i aficions alienes al
sector de l'enginyeria, siguin o no
remunerades, perd que puguin resul-
tar d’interes. Per exemple, activitats
en una ONG, un club esportiu, etc.,
especialment si tenen alguna vincula-
cié amb loferta. “Aixi, si aspirem a
treballar com a enginyers en una
empresa de bicicletes i som grans afi-
cionats al ciclisme, pot ser interessant
plasmar en el CV aquest interes”,
exemplifica Anna Masvidal.1l

- EICV no ha d'ocupar menys de dues pagines ni més de tres
- Estructurar els documents de forma clara i ordenada i vigilar molt les faltes d'ortografia
- Adaptar el CV i la carta de presentacié a cada empresa

- Triar una fotografia senzilla i professional

- Ser selectius i no “farcir” el CV amb dades que no interessen a I'empresa
- Destacar la formacio i les experiencies més relacionades amb la vacant a la qual

aspirem

- Ser sincers i no exagerar cap dada ni coneixement
- Ordenar els cursos i experiencies de forma inversa, comencant per allo més actual
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Exemple de CV

CURRICULUM VITAE Pere Puig Lépez

DADES PERSONALS

Adreca: G/ Comd, 12 Th A

Poblacks. GBO0Y Barealona

Lise | 2ata de raiomant: Barcslora, 10 da genor de 1980
Tesblon: B0 GO0 GO0 / 63 451 00 00

Adroga sleciidrico” paredcedip ool

Parmia da conduir: A, B | vohicle propl

FORMACIO UNIVERSITARIA

Enginyer thenic Industrial Collegial pdmera: 23 215

Escola Uiniversithng o' Ergiryeris Téensa industrial do Barcalona
Esporialiiar EWeCircn

PFC: "Dasony d'una insiotlackd do clmalitzackh sodar®

ALTRES ESTUDIS ACADEMICS

2008, Mantor on Gasbd intagroda do profsctes. Projact maragemant [ILY = WB)
2005, Posigrae en inszal lacions o'edificackd (Fundacid LPC)

FORMACIH ESPECIALITEADA
2008, curd: Projciad albelrics Castra: CETIB harad: 40
1006, surs: Dissony 30 Canitra: UPG hares: &0
2004, cury. AuCAD Cantrg: Cansng CIW krargs: 100
IDIOMES
Catak mivad Bl (madiu)
Castold mhval gl (radiu}
Anghbe: riveld migh-ak (CAE | osiada do quaire mascs a iranda)
Francés nived migh (DELF B1)
INFORMATICA
Dissony: Catia W8, AvioCAD 30, SokdWorks

Frogramacid S0L, Turbo Pascal
Aplicpsnng: Prasta (Prasiugostos)

EXPERIENCIA PROFESSIONAL

007 - scmial: Mansorimans, SA

Aciiviinl do Fempresn’ Manborenand dodificis

Liog go trobal | fencipna; responsabie 0 manjgnimont proventie: gestd insogral en el Departament
d'Enginyera | Mantanimant prevonte | corrocin, piogramacsd tasgues de Foquip assignat (20
parsones), posada on marsa | contod pcandmic dels projacios.

2002-2007: Enginyeria | instal iacora, 5L

Activiint do Nompross! engivyena i insialladorn 26 projecies (conwa meendla, rod | calor, anatgios
rermovabied, albeuics.. )

Lioe de treball § funciors:; enginyar bbcnic So projocios: moltzackd do projecies divermos [contre
incendia, frod § cakf, olactricital | anesgioa ranovablos], gestid | atencd al cliant

2000-2001: Engrapre, 5L [corvenl d& cooperackd adocatva)
Aciieal 4o Fempiesa: radiamant ﬂ'ﬁﬂﬂl
Funciens col laboracid an la eainracsd da projectas | obrad, contral do dadas de cliania

ALTRES EXPERIENCIES LABORALS

Estiu do 1990, Pryca. mosso do magalzem
Estian 19871998, resmnerar! £ bos dpat cambras

ALTRES DADES DINTERES

2000-2000, anenadar do habal jvanil
0023006, volyrian de 'OMG Enganyeria Sonse Frontoros
2002, guanyador del Premi CETIA - Enginyoria | Socletat al Miller projocte de firal de camar




"Funcions i responsabilitats dels agents que intervenen en una instal-laci6 industrial’

L'IDES publica un nou estudi

L'Institut d'Estudis de la Seguretat acaba de presentar I'estudi Funcions i responsabilitats dels agents
que intervenen en una instal-lacié industrial. L'informe, editat per I'IDES i escrit per I'expert en segure-
tat industrial Ramon Garriga, ha comptat amb el patrocini de la Subdireccié General de Seguretat Indus-
trial. Es pot accedir gratuitament a I'estudi a I'apartat Publicacions IDES del web www.seguretat.org.

Guillem Carrillo
Coordinador de projectes de I'IDES

»En el document es resumeixen les
principals responsabilitats i funcions
dels agents que intervenen en la segure-
tat industrial, segons el que queda esta-
blert als onze reglaments més impor-
tants que afecten els diferents ambits
sectorials. El treball presta una atenci6
especial al projectista, a les empreses
instal-ladores 1 mantenidores, al titular
de la instal-lacid, al director d’obra, a
les entitats d’inspeccid i control i a la
resta dels agents, per tal de veure el
paper que juga cadascun d’ells en cada
fase de la instal-lacié.

LCacte de presentacid, celebrat al
CETIB el passat 12 de marg, va comp-
tar amb la preséncia de ponents d’alt
nivell i amb l'assistencia d’un centenar
de persones. El public estava compost
per professionals del sector, represen-
tants de l'administracié i membres
d’associacions i altres agents del sector.

Un estudi practic. Albert Roig, subdi-
rector general de Seguretat Industrial,
va destacar el caire practic que Ramon
Garriga déna a l'estudi. Garriga, engi-
nyer industrial expert en seguretat
industrial i autor de l'estudi, va centrar
el seu discurs en la idea que la feina ben
feta no t¢ fronteres i la mal feta no té
futur. Per tant, cal potenciar que les
coses es facin realment bé.

Lautor va advertir que aquest
només pretén posar ordre a la legislacié
i ajudar a difondre una cultura de la
seguretat, pero en cap cas no eximeix
del compliment dels reglaments. Va
explicar que, a 'hora d’elaborar aquest
treball, va seleccionar aquells regla-
ments en 'ambit de la seguretat indus-

trial que li van semblar més importants
segons la seva experiencia. Una cop
seleccionats, 'explicacié per a cadascun
d’ells respon a les principals fases de la
vida dtil d’una instal-lacié: el projecte,
Pexecucié, 'ds de la instal-lacid, el
manteniment i la inspeccid.

“L'estudi resumeix les res-
ponsabilitats i funcions dels
agents que intervenen en
la sequretat industrial”

Taula rodona amb tots els agents.
Després de la presentacié va tenir lloc
una taula rodona formada per diver-
sos ponents que representaven els
principals agents de la cadena de
valor: la visié de 'empresa, represen-
tada per Montse Gascén, de PIMEC;
la visi6 del projectista, per Juan J.
Gracia, vicedega del CETIB; la visi6
del director d’obra, per Josep Miquel
Aced del COEIC; la visié dels ins-
tal-ladors, per Delff Alsina de FERCA
i del Gremi d’instal-ladors; la visié
dels mantenidors, per Antonio Ldza-
ro, del Gremi d’Ascensors de Catalu-
nya; la visié dels inspectors i les
empreses d’inspeccid, per Teresa Cap-
devila ’ECA grup Bureau Veritas; la
visié dels usuaris, per Montserrat
Sagalés de '’Agencia Catalana de Con-
sum; i la visié de 'administracid, per
Albert Roig, subdirector general de
Seguretat Industrial.

La majoria de ponents van coinci-
dir que la normativa del sector és molt
complexa i diversa i que cal fer un

esforg per unificar els criteris d’apli-
cacié. També es va incidir en la neces-
sitat de difondre la cultura de la segu-
retat en la societat.

L'IDES aposta pels estudis técnics. La
fundacié té, basicament, dues linies
d’actuacié: la generacié de coneixe-
ment, a través de I'Observatori del Risc
i el Forum de la Seguretat, i I'elabo-
racié d’estudis tecnics.

Aquest estudi és el primer dins la
linia d’estudis tecnics concebut, dirigit
i editat per 'IDES, amb el qual shan
volgut posar les bases per publicar
nous treballs centrats en els diferents
ambits de la seguretat. Aquest any esta
previst presentar dos nous estudis tec-
nics: Estudi de laire de les piscines duis
piiblic, i Cerca i validacié de parametres
en el calcul de la carrega termica en esta-
bliments industrials\|

Lw funcions | les
rapeniahinais el agemis
(st BTlEFYITYEN B11 UmA
netadlacio indhastrial

‘Les funcions i les responsabili-
tats dels agents que intervenen
en una instal-lacié industrial’

Ramon Garriga
Institut d'Estudis de la Seguretat



S | THEKNOS - Nam. 131 MAIG de 2009

ARXIU

| SosTeENIBILITAT

Repte energetic i escassetat de capitals

La crisi | les energies renovables

Els experts mostren preocupacié pel fet que la desacceleracié economica afecti el mercat de les energies renovables

Informes i opinions influents assenyalemn que la situacié economica
internacional esta condicionant negativament el futur desenvolupa-
ment de les energies renovables. Els governs europeus i nordamerica
aplicaran mesures per pal-liar els efectes pero no seran immediates.

Albert Punsola
apunsola@gmail.com

»WEl director executiu de I'’Agencia
Internacional de I'Energia (AIE), No-
buo Tanaka, ha manifestat la seva pre-
ocupacié pel fet que la desacceleracié
econdomica del mercat del petroli sha
encomanat al de les energies renova-
bles. Lexplicaci6 no és altra que aquest
darrer mercat és intensiu en capital,
que és precisament el recurs més escas
des que va esclatar la crisi internacio-
nal. Tanaka ha dit que, si es consolida,
la manca d’inversié en renovables con-
dicionard negativament I'economia
quan comenci la recuperacié.

La consultoria internacional Clean
Edge, dedicada a assessorar empreses i
governs en el sector de I'energia neta,
ha matisat les opinions de 'AIE en el
seu darrer informe anual Clean Energy
Trends 2009. Segons el document, els
ingressos globals per energia solar foto-

“Amb el suport adequat, les
energies renovables poden
cobrir el 40% de la demanda
mundial a mitjans de segle”

voltaica, eolica i biocombustibles van
passar de 75.000 milions de dolars el
2007 a 115 milions el 2008 i el subsec-
tor edlic va superar els 50.000 milions.
No obstant aixo, l'informe reconeix
que el periode estudiat és previ a la cri-
si i que, efectivament, a finals de 2008
i principis de 2009 s’ha posat de mani-
fest la reduccié dels credits per a la
inversi6 en renovables. Aquest context
ha provocat I'ajornament de plans de
desenvolupament, I'acomiadament de
treballadors o 'aturada de projectes.

Per la seva banda, el /lobby nord-

americd Union of Concerned Scien-
tists (UCS) ha aventurat una solucidé
per reactivar les energies netes. La pro-
posta parteix d’un canvi legislatiu que
obligui que el 25% de I’electricitat pro-
vingui de fonts renovables. Una mesu-
ra com aquesta, segons UCS, generaria
300.000 nous llocs de treball, reduiria
el cost de I'energia per a 'usuari final i
contribuiria a reduir les emissions cau-
sants del canvi climatic. Cal recordar
que l'administracié Obama preveu
adoptar mesures en aquesta linia a 'any
2025. Igualment la Unié Europea té
entre els seus objectius un increment
del 20% en I'ds de renovables, perd
també en ['horitzé del 2020.

Qiiestio d'ambicio. El passat marg va
tenir lloc a Copenhagen un congrés
cientific sobre el canvi climatic amb
més de 2.000 participants d’arreu del
moén. En aquest marc, Peter Lund, un
expert en sistemes energetics avangats
de la Universitat de Helsinki, va pre-
sentar una recerca amb el titol Renewa-
ble energies: How far can they take us? La
finalitat  de
lautentic potencial de les renovables de
cara al futur. En aquest sentit, Lund va
deixar dues idees molt clares. La prime-
ra destacava el gran error que suposa
pensar que les possibilitats d’expansié
de les renovables s6n febles com a con-
seqiiencia de la limitada demanda
mundial d’aquestes energies. La segona
era una afirmacié contundent: amb el
suport politic i financer adequats, les
energies renovables poden cobrir el
40% de la demanda mundial a mitjans
del segle; perd si aquest suport no es
produeix, se situaran per sota del 15%.
Els resultats del congrés es presentaran
als liders mundials que es trobaran,
també a la capital danesa, al desembre,
en una nova cimera sobre el canvi cli-
matic que ha de tenir la mateixa
importancia que la de Kyoto de 1997 i
marcar noves directrius per a la comu-
nitat internacional.

Pestudi és esbrinar



Aturar la deforestacio

L' Amazonia en joc

» El president brasiler Indcio Lula da
Silva té com un dels grans reptes del
seu mandat frenar la desforestacié de
’Amazonia. Per aconseguir-ho, el seu
govern va crear I'any 2008 un fons
internacional amb la finalitat d’aturar
Iexplotacié il-legal de fusta i estimu-
lar el desenvolupament d’alternatives
per a les comunitats que habiten la
zona (’Amazodnia té 25 milions
d’habitants). La fita que es vol assolir
es concreta en una reduccié del 72%
del ritme actual de desforestacié per a
'any 2018, de manera que la contri-
bucié del Brasil al canvi climatic
pugui baixar drasticament. Lula de
Silva és del parer que, tot i el compro-
mis comu expressat a Kyoto, cada paifs
ha d’afrontar les seves propies respon-
sabilitats en aquest tema en funcié de
la problematica local.

En contrast amb els bons propo-
sits que arriben del Brasil, un estudi
britanic de la Universitat d’East

ARXIU

El Brasil vol frenar I'explotacio de fusta a I'Amazonia

Anglia, fet public recentment, ha
posat en relleu que 'impacte del can-
vi climatic sobre '’Amazonia sera tan
gran que, fins i tot els intents d’aturar
la desforestacié, no podran impedir la
perdua de massa forestal a gran escala.

energies
renovables

La qiiesti6 és que petites variacions en
la temperatura (entre 1 i 2 graus) cau-
sarien la desaparicié de fins al 40% de
I’Amazonia tal com ara la coneixem.
Si la temperatura augmentés 4 graus
en un segle deixaria d’existir un 85%
de la massa forestal d’aquesta part del
planeta. Aquest seria el pitjor escena-
1i, en el qual s'anirien reduint progres-
sivament les pluges que nodreixen la
selva i aixd originaria una sequera
cada cop més persistent: arbres i plan-
tes anirien morint i tota la regié esde-
vindria més vulnerable als grans
incendis.

En moltes ocasions s’ha destacat la
importancia de ’Amazonia en I'equi-
libri ambiental a escala global com a
gran embornal de dioxid de carboni, i
aix0 continua sent cert, perd cada vega-
da és més clar que la solucié per al
futur de ’Amazonia no només esta en
el mateix indret siné en allo que suc-
ceeixi a la resta del planeta.|

La dada. 60.000 empreses viuen del reciclatge a Euro-
pa i un 95% d'aquest conjunt esta format per companyies petites
i mitjanes. Aquest sector, que havia anat incrementant el seu
volum de negoci en els darrers anys, viu amb inquietud I'actual
evolucio economica, igual que el de les energies renovables.
D'entrada, la crisi esta suposant un descens dels preus de |'acer,
Ialumini, el paper i el plastic reciclats, recursos que després han
de tornar a entrar en el mercat. La caiguda dels preus és conse-
qiiencia d'una menor demanda d'aquests productes; molts com-

Patrocinadors de I'Any de les energies renovables
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pradors prefereixen adquirir-los nous i no reciclats perque els surt
més a compte. Logicament la reduccié de la demanda s'explica
per la recessio generalitzada que afecta tots els sectors.

A Franca, on la crisi del reciclatge és especialment forta,
alguns economistes han parlat que la situacié podria generar una
pérdua d'atractiu d'aquest sector, ja que es posa de manifest
I'enorme variabilitat en la demanda de materies primeres, fet que
incrementaria la percepcié que el reciclatge és un ambit insegur
per als inversors.
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Els parcs fotovoltaics generen feina i riquesa

Horts solars, conreus d'energia

El Miquel Angel és informatic i té una bona feina que li ha permés reunir uns petits estalvis. Un dia, bus-
cant oportunitats per treure un bon rendiment d'aquests diners, va descobrir els horts solars. “De segui-
da em van cridar I'atencié com una forma nova d'invertir —explica—, pero després de consultar-ho amb un
company ho vaig desestimar. Em va dir que un canvi legislatiu podria capgirar les meves expectatives”.

Albert Punsola
apunsola@gmail.com

» Malgrat tot, en Miquel Angel no va
abandonar la idea i va seguir buscant
informacié, tot intercanviant impres-
sions a la xarxa amb inversors que ja
havien donat el pas. Volia formar-se,
sense presses, la seva propia opinid.
Finalment, va prendre la decisié
d’adquirir un seguidor amb 56 panells
fotovoltaics situats en un hort solar a
Montemolin, a la provincia de Bada-
joz. Li va costar 90.000 euros, dels
quals va haver de pagar el 20% en el
moment de formalitzar la compra,
mentre el 80% restant li finangava
IInsticut de Credit Oficial en condi-
cions molt favorables. “Ho vaig fer
—recorda— perqué¢ amb relativament
pocs diners podia tirar endavant un
tipus inversié en que el benefici anual
estava entre el 13% iel 14%”. I afegeix:
“era la inversié perfecta perque tenia
més rendibilitat que la borsa i la segu-
retat que aquesta mai em podria oferir,
gracies a la garantia de I'administracié”.

Un hort solar —també conegut com
a parc solar— esta format per una par-
cel-la de superficie variable on s'instal-la
un conjunt de panells fotovoltaics sub-
jectes per estructures de suport que ini-
cialment solien ser fixes perd que, cada
cop més, tendeixen a ser mobils. Els
panells poden arribar a pesar prop de
dues tones i fer 80 m*de superficie.
Aixd no és cap impediment per als
moviments giratoris que permeten
buscar la maxima radiacié possible en
cada moment. El moviment t¢ lloc en
dos eixos. Si es fa d’est a oest el rendi-
ment augmenta un 29% respecte al sis-
tema d’estructures fixes i, combinat

“L'energia produida per un
hort solar permet amortitzar
la inversio en un periode
d’'entre set i deu anys”

amb el seguiment de la inclinacié esta-
cional del sol, encara rendeix més. El
corrent continu generat pel camp foto-
voltaic es condueix per cables soterrats
fins a un convertidor electronic que el
transforma en corrent altern per passar
a la xarxa.

“Lanomenem hort solar no només
per la mida siné pel fet que hi hagi
diversos propietaris que comparteixen
terreny, d’evacuacié
d’energia, mesures de vigilancia i man-
teniment comuns”. Aquesta és la defi-
nicié de Gustavo Carrero, director de
marqueting del grup OPDE, lider a
Espanya en la promocié de plantes
solars fotovoltaiques. Carrero puntua-
litza que “parlem d’hort solar a partir
de 2 MW installats, que és la xifra a
partir de la qual, en certa mesura, es
comencen a diluir alguns costos
d’explotacié entre un conjunt d’ins-
tal-lacions agrupades”.

La vida d’un hort solar és d’uns 30
anys, si bé s’ha estimat que els d’tltima
generacié podrien arribar als 40. Al-
guns fabricants garanteixen que durant
els primers 10 anys la produccié
d’energia no baixara del 90% i en els
primers 25 no ho fard per sota del
80%. Per assegurar el bon funciona-
ment d’'una instal-lacié, calen opera-
cions regulars de neteja dels panells,

instal-lacions

aix{ com de greixatge dels rotors que
permeten fer girar les estructures de
suport.

Els factors de I'expansio. Lenergia pro-
duida per un hort solar permet amor-
titzar la inversié en un perfode d’entre
set i deu anys. Per aquesta rad, milers
de persones com el Miquel Angel hi
han orientat els seus estalvis a tot
I’Estat. Tot va comengar amb dos parcs
a Navarra entre el 2002 i el 2003. Avui,
més de 30.000 instal-lacions i 150 pro-
motores donen la mesura de la dimen-
si6 d’un sector que ha crescut afavorit
per I'administracié, per la gran dispo-
nibilitat de sol rustic i 'elevada radiacié
solar del pais. Si es vol ponderar la
importancia de cadascun d’aquests fac-
tors, cal fixar-se en Navarra. Gustavo
Carrero assenyala que: “amb menys
radiacié que altres indrets ha aconse-
guit instal-lar 157 MW i aixo sexplica
per una aposta que va des del president
del govern foral fins a I'dltim regidor,
que han vist com aquesta inddstria
generava feina i riquesa al seu voltant”.

Darrere de les qiiestions economi-
ques i administratives hi ha una estra-
tegia de fons. Linforme E/ cambio cli-
mitico en Esparia, elaborat per experts
en la materia per al president del
govern, mostra —potser no per causali-
tat— la fotografia d’'un hort solar a la
portada. A la pagina 34 hi diu que la
tecnologia solar és, entre les renovables,
la que presenta més potencial de creixe-
ment. Espanya ha de complir amb
compromisos internacionals de reduc-
ci6 de les emissions dels gasos que cau-
sen lefecte hivernacle (GEI). En tant
que part del Conveni Marc de Nacions
Unides sobre el Canvi Climatic i del
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El potencial solar de qué disposa Espanya és una eina més per combatre el canvi climatic i complir amb els compromisos internacionals de reduccié d'emissions de gasos

Protocol de Kyoto, I'Estat té I'obligaci6
d’elaborar i presentar anualment un
inventari d’emissions. La situacié no és
bona perque les dades mostren un aug-
ment sostingut de les emissions de GEI
en els darrers anys que ens allunyen
cada vegada més dels compromisos.

No hi ha dubte que 'energia hi té
un paper determinant. Segons £/ cam-
bio climdtico en Esparia, gairebé el 80%
de les emissions de GEI tenen el seu
origen en el sector energetic. Les fonts
de subministrament d’energia primaria
continuen mostrant un esquema amb
predomini total de les fossils, mentre
les renovables se situen al voltant del
6%. El mateix document assenyala que
la generacié6 delectricitat fotovoltaica
representava el 2006 un 0,1% del total,
xifra que de ben segur ha crescut amb
les darreres iniciatives perd que té un
llarg cami per recorrer.

En qualsevol cas, el potencial solar

“El 2007 es va produir un
avenc molt significatiu amb
|"aprovacio del Decret 661,
que derogava el del 2004"

de que es disposa és una eina més per
combatre el canvi climatic. Un hort
solar amb 800 seguidors aconsegueix
generar I'energia per al consum de
6.500 llars i evita 'emissié de 13.000
tones de CO:. No obstant aixo, cap
font no té un impacte zero. La fabrica-
cié de les plaques fotovoltaiques també
demana energia i alguns components
que s'utilitzen en el procés de fabricacié
s6n contaminants, si bé es poden esta-
blir mecanismes de reduccid, reutilitza-
cié i reciclatge. En qualsevol cas, consi-

derada en el seu conjunt, I'energia solar
té un impacte en el medi molt inferior
del que tenen les tecnologies basades en
combustibles fossils o les nuclears.
Gustavo Carrero subratlla que, dintre
de les renovables, la fotovoltaica pre-
senta clars avantatges: “El manteni-
ment i I'explotacié sén més barats que
Ihidraulica o I'edlica i no hi ha depen-
deéncia de cap materia primera com en
el cas de la biomassa”.

El govern impulsa, el govern frena. Fa
només deu anys, 'aportacié fotovoltai-
ca al conjunt de la xarxa eléctrica era
molt minsa. El 1999 es va aprovar un
pla d’energies renovables perque el
2010 aquestes arribessin a tenir un pes
del 12% en el consum d’energia prima-
ria. A partir d’aqui un seguit de normes
i plans han anat servint d’estimul con-
tinuat a I'expansié de lenergia solar
fotovoltaica. La Directiva europea



2001/77/CE va establir com a finalitat

la promoci6 de la produccié electrica
amb renovables. Un pas més en la
mateixa direccié va ser el Decret 436
del 2004, que obligava les companyies
electriques a comprar I'energia provi-
nent de la solar fotovoltaica. El 2005,
Iexecutiu elabora el Pla d’Energies
Renovables del 2005, que preveia la
instal-lacié6 de 371 MW fotovoltaics
per al 2010.

El 2007 es va produir un aveng
molt significatiu amb l'aprovacié del
Decret 661, que derogava el del 2004,
i que oferia unes interessants retribu-
cions a la produccid, establint unes
tarifes fixes i unes primes garantides
amb un nivell molt bo per als primers
25 anys i lleugerament inferior en el
periode posterior. Les tarifes depenien
naturalment de la potencia de la ins-
tal-lacié, perd en el millor dels casos
sobrepassaven els 45 centims d’euro

El CETIB participa a les Ecosessions 2009

El Col-legi participa a les Ecosessions, unes
jornades de caracter técnic organitzades en
el marc de la setena edicio del sald de tec-
nologia, serveis i innovacio mediambiental
Ecocity & Industry que tindra lloc els dies
27,281 29 de maig a la Fira de Barcelona.
També hi participaran representants de les
administracions, les associacions empresa-
rials, els col-legis professionals i el mén
academic.

Les conferéncies es desenvolupen
entorn a sis grans eixos mediambientals:
els residus, I'aigua, I'aire, la mobilitat, les
energies renovables i |'eficiencia energeti-
ca. L'objectiu de les ecosessions és crear
una plataforma que esdevingui un dels
principals punts de trobada i de debat per
als diferents agents involucrats en el sector.
La conferéncia que organitza el CETIB tin-
dra lloc el divendres dia 29 de maig a les
10 h i anira a carrec de Lluis Laguna i

per kWh I'any 2008.

Aquesta va ser la norma que va esti-
mular el gran creixement del negoci, ja
que garantia uns ingressos considera-
bles en el temps. El context va generar
un nombre molt elevat de projectes
mitjans i grans, un auteéntic boom que
alguns observadors van comparar amb
el del sector immobiliari. Rapidament
els 371 MW fotovoltaics previstos per
al 2010 van quedar no superats sind
desfasats, ja que el 2008 es va tancar
amb una potencia fotovoltaica ins-
tal-lada de més de 3.000 MW.

Segons el govern, el creixement del
sector repercutia en l'augment de la
tarifa de la llum. Aleshores, I'executiu
va voler posar fre a aquesta situacié
amb un nou decret: el 1578/2008, de
26 de setembre. Aquesta disposicid,
que té com a objectiu refredar el sector,
baixa les retribucions per kWh a poc
més de 30 céntims i estableix unes quo-
tes o limits anuals de potencia. Aixi,
per al 2009, la quota global és de 400
MW (amb una quota extraordinaria de
100 MW), dues terceres parts de la

qual corresponen a la potencia ins-

eceriys,

Cano, subdirector general d'Intervencié i
Qualificacié Ambiental de la Generalitat de
Catalunya, i parlara sobre la Llei de protec-
cid i control ambiental de les activitats eco-
nomiques.

Pel que fa a I'accés a les ecosessions,
els col-legiats hi poden assistir gratuita-
ment, només han d'emplenar el formu-
lari de registre en linia (www.barter.es/
ecosessions/registro.html) incloent el
codi d'invitacié que hi ha disponible a
www.cetib.cat/descomptes.

Trobareu més informacio sobre les jorna-
des tecniques a www.barter.es/ecosessions
i sobre el salé a www.ecocity.com.

tal-lada en terrats i el terg restant a la
ubicada en el sol (els horts). Una altra
novetat del decret és I'establiment de
convocatodries anuals per a les quals les
empreses que vulguin tirar endavant
un projecte d’energia fotovoltaica hau-
ran d’inscriure’s en un registre centra-
litzat que els permetra entrar en el sis-
tema de retribucions establert, sempre
que el projecte sigui aprovat i satorgui
la llicencia corresponent.

En general, la industria fotovoltaica
ha acceprat el descens de les retribu-
cions per kWh que pot compensar
amb la reduccié de costos perd, en can-
vi, considera les quotes com un fre
excessiu a les nombroses inversions
projectades. Pel que fa a les convocato-
ries per a les llicencies, shan produit
nombrosos retards, els quals han estat
objecte de critica. El govern justifica els
endarreriments perqué en poc temps
shan presentat més de 1.800 projectes
que calia examinar en detall. De fet, se
r’han rebutjat més de 750.

Present i futur. La nova situacié no ha
d’inquietar els petits inversors que,
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Com més propera esta del consumidor I'energia generada, millor saprofita, ja que el transport provoca pérdues, pero no sempre es disposa del terreny suficient

com el Miquel Angel, tenen garantides
les condicions que van contractar en el
seu moment, és a dir, abans de
lentrada en vigor del nou decret. La
inddstria, pero, esta preocupada i amb
motiu. El passat mes de marg,
I'assemblea anual de I'Associacié de la
Industria Fotovoltaica (ASIF) va dema-
nar al govern un desplegament agil del
Decret 1578/2008 1 va remarcar en
una nota de premsa que el sector viu
un “ajustament sever com a resultat del
canvi regulatori i la crisi financera glo-
bal”. La nota també recollia una dada:
des de lestiu passat fins al marg
shavien perdut 20.000 llocs de treball.

Des del grup empresarial OPDE
diuen no entendre que es tanqui la
porta a la inversié amb les quotes del
nou decret. Gustavo Carrero recorda
en aquest sentit que “cada MW genera
2 0 3 llocs de treball”. Igualment con-

“La fotovoltaica s'anira re-
partint per tot el territori, a
partir del desplegament de
la legistacid vigent”

firma que “des del mes de setembre,
amb la nova regulacié, el sector ha
entrat en una reestructuracio i recessié
importants”. Perd no tothom sha vist
afectat per igual. Segons Carrero, “les
empreses petites sén les que pateixen
més; en el cas ’OPDE la nostra situa-
cié financera, amb més de 120 milions
d’euros de fons propis i sense deute
bancari, ens permeten aguantar la
situacié i donar un pas a 'exterior, perd

altres no han pogut”. Efectivament,

OPDE sha implantat a Grecia i a Ita-
lia i properament té previst fer-ho als
Estats Units. El grup, que va comengar
el 2004, va promoure entre aquest any
i el 2008 parcs solars amb una potencia
de 73 MW, que produeixen I'equi-
valent anual al consum energetic de
20.000 llars. La dimensié de la compa-
nyia i la vocacié internacional semblen
dos requisits per encarar bé la proxima
decada.

La potencia fotovoltaica sanira
repartint per tot el territori, a partir del
desplegament de la legislacié vigent.
Seguiran tenint sentit els grans horts
solars? Roberto Villafdfila, professor
d’enginyeria electrica de I'UPC, asse-
nyala que “I'ideal seria que els panells
fotovoltaics estiguessin al més a prop
possible dels centres de consum com
ciutats o poligons”. Com més propera
esta del consumidor I'energia generada,



millor saprofita, ja que el transport
provoca perdues. “Per igual poténcia,
en alta tensid, les perdues sén d’'un 4%,
mentre que en la mitjana i baixa tensid,
propia de les xarxes de distribucié, se
situen entre un 6% i un 8%, explica
Villaféfila. No obstant aixd, també
reconeix que “els llocs de consum no
solen tenir un espai suficient per pro-
duir molta energia com el que oferei-
xen les enormes extensions de terreny
rustic disponibles”.

Als Estats Units, els grans parcs
solars shan situat sovint en llocs deser-
tics lluny dels nuclis urbans i aquest ha
estat de vegades un factor de conflicte
per la necessitat de crear noves linies
d’alta tensié. Perd aixd no ha impedit
que els horts fotovoltaics sestenguin al
sud-oest i en especial a l'estat de Cali-
fornia, pioner en aquest terreny, amb
una instal-lacié al desert de Mojave que
ja fa 20 anys que funciona.

En el nostre context, el futur no
només vindra condicionat per la
dimensié siné per la qualitat. Segons
Roberto Villafifila, “els decrets que
shan fet fins ara a Espanya han prestat
molta atencié a la part economica,
perd temes tan crucials com la qualitat
de la connexié a la xarxa dels parcs
solars no han estat prou definits. La
integraci6 correcta de la xarxa es pot
resoldre amb tecnologia, perd sobretot
shauria de treballar amb criteris més
clars dels que ara tenim”.

No shan de menystenir els factors
socials 1 psicologics per analitzar
Ievolucié que seguiran els horts solars.
Gustavo Carrero esta convengut que
“els petits inversors han vist clarament

Expansio fotovoltaica a Espanya i a Catalunya

3.024 MW és la potencia total fotovoltaica
instal-lada segons les Ultimes dades de la
Comissio Nacional de I'Energia (CNE). La
primera comunitat en el ranquing és Caste-
lla La Manxa (800 MW), seguida
d'Andalusia (472 MW), Extremadura (399
MW), Castella i Lled (328 MW), Murcia
(283 MW), Comunitat Valenciana (221
MW), Catalunya (167 MW), Navarra (157
MW), Aragé (116 MW), Canaries (90 MW),
La Rioja (76 MW), Balears (44 MW),
Madrid (23 MW), Pais Basc (16 MW), Gali-
cia (8 MW), Cantabria (2 MW), i Astdries,
Ceuta i Melilla amb zero MW.

La CNE estima que el creixement de la
potencia instal-lada al darrer any és degu-
da particularment a la cursa dels promo-
tors per tenir enllestides diverses ins-
tal-lacions abans de la derogacié del Reial
decret 661/2007 i I'entrada en vigor del
1578/2008, ja que les promocions fetes

els avantatges de I'energia solar foto-
voltaica i han pogut posar els seus
estalvis en una instal-lacié tangible i
identificada, que és seva, de manera
que linversor individual sent que esta
contribuint a mitigar el canvi clima-
tic”. Carrero es resisteix a utilitzar el
terme democratitzacid, perd parla cla-
rament de “socialitzacié de les renova-
bles”, fent referéncia a la implicacié
directa de les persones amb aquestes
energies gracies al model dels horts
solars. Hi ha veritat en l'afirmacid. El

dins de la vigéncia de I'antiga norma es
beneficiaran de retribucions més favorables
per kWh.

Pel que fa a Catalunya, si bé aquesta
se situa en 7¢ lloc en poténcia fotovoltaica
instal-lada, els horts solars hi tenen una
baixa implantacié per les caracteristiques
del territori i perque la Generalitat no ha
potenciat aquest tipus d'infraestructures.
Actualment es troba en tramit el Projecte
de decret regulador del procediment admi-
nistratiu aplicable a la implantacié de parcs
eolics i instal-lacions fotovoltaiques. En
referéncia a aquestes darreres, el projecte
assenyala en l‘article 20 que I'expansio
fotovoltaica es faci en sostre o aprofitant
estructures ja existents. | en [‘article 21 diu
que, en cas que estiguin en sol agricola,
tinguin un maxim de 3 Ha. Cal dir que les
instal-lacions de menys de 100 kW no
entren en el decret.

que en un principi va ser una simple
operacié econdomica per a en Miquel
Angel sha transformat en una altra
cosa. Li agrada comprovar el rendi-
ment del seguidor que va comprar i
pensa fer un viatge a Montemolin per
veure’l funcionant sobre el terreny. “Jo
crec que amb tot plegat he adquirit
una certa consciencia ambiental que
abans no tenia’, confessa. Aquest
fenomen no ha succeit amb altres
energies renovables i només per aixd
val la pena reflexionar-hi. I
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Alex Rovira, escriptor, expert en desenvolupament personal i consultor

“Hem d’entendre la crisi com una
oportunitat de transformacié”

Només per mitja de les crisis creixem i, en un moment d'incertesa com I'actual, hem de saber identificar
les oportunitats que se'ns presenten. Aixo ens diu Alex Rovira, un humanista de soca-rel que va saltar a la
popularitat com a coautor del llibre La bona sort i que recentment ha publicat La bona vida. Escriptor, con-
ferenciant i consultor empresarial, Alex Rovira té un discurs aparentment senzill, pero les seves propostes
son d'una gran profunditat i transversalitat. Per aixo, les seves idees son valides tant per al mon de
I'empresa com de la vida quotidiana de qualsevol que vulgui aprendre a viure d'una forma més auténtica.

Jordi Garriga
jordi.garriga@telefonica.net

» Ens trobem en una situacié de gran
incertesa en el mon empresarial i eco-
nomic. Com veu la crisi que ara patim?
En general, jo parteixo d’'una premissa,
i é que la psicologia crea I'economia.
Ara estem en un moment en que vivim
el transit de sentir-nos en un estat de
potencia, a un estat d’impoténcia.
Aquesta crisi econdomica és el resultat
d’una crisi de consciencia. Estem
pagant la manca de sentit de la realitat.
Crec que hem passat de viure una
il-lusié a viure la realitat, i aix0 necessi-
tara molt de temps per acabar
d’ajustar-se.

Estem doncs només al principi?

Em sembla que si. Jo ja havia escrit
articles fa cinc o sis anys sobre la bom-
bolla immobiliaria dient que ens
haviem de preparar per veure com els
preus baixarien entorn d’un 40%. El
que no é normal és que persones amb
unes rendes mitjanes normals, d’uns
2.000 o 2.500 euros al mes, no es
puguin comprar un pis de 60 m? si no
és hipotecant tota una vida. Aixd no és
possible que duri durant gaire temps.
No podem esperar un creixement
il-limitat en un mén limitat. Per aixo,
crec que, si bé ara estem en plena crisi,
segurament hem d’esperar que els pro-
xims 40 o 50 anys siguin d’adaptacid.
Fa falta un canvi de paradigma.

“Els dnics actius del pais
durant molt de temps han
estat el sol i el sol. Pero
aix0 ara ja no funciona”

No és el primer cop que sentim parlar
de canvi de paradigma, pero les actua-
cions dels politics semblen més aviat
per mantenir el sistema a tota costa...
Es cert. Estem intentant aguantar el
sistema, perd aixo I'inic que provocara
és que la realitat guanyard la partida
amb més dolor encara. El problema és
que les mesures que shaurien de pren-
dre serien molt poc populars, ja que
serien a molt llarg termini. Pero s’ha de
canviar. No pot ser que un dels indica-
dors de referencia sigui la borsa, un sis-
tema que es fonamenta en una especu-
lacié basada en la informacié privile-
giada, és a dir, un sistema que
sestructura sobre la por i la cobdicia.

Hi ha analistes que consideren que des-
prés de la crisi, la borsa se situara de
nou en uns 4.000 punts. Com ho veu?

Si, segurament sera aixi. I encara un
altre indicador: des de Krugman fins a
Sala Martin, consideren que el PIB
espanyol esta en un 15% sobrevalorat.
I el pitjor és que a Espanya no hi ha
cap Pla Estrategic. Ningli no sha

plantejat que volem ser de grans, és a
dir, qué volem ser quan sortim de la
crisi. Volem apostar pel disseny?, per
enginyeria? Els dnics actius del pais
durant molt de temps han estat el sol i
el sol. Perd aixd ara ja no funciona.

Parla de canvi de paradigma. Per a vos-
té, quin ha de ser el nou paradigma?
Doncs per exemple el del creixement 0
o el decreixement. En qualsevol cas,
hem d’entendre que tot sistema viu té
una oscil-lacié. La vida i la mort, la nit
1 el dia, lestiu, la tardor, I'hivern i la
primavera. En aquest sentit, no hem de
viure la crisi com un drama, siné com
una conseqiiencia logica, vital, del sis-
tema. Hem d’anar cap a un paradigma
de la sobrietat, que no de austeritat, i
cal una cultura molt més ecologica. El
nou paradigma cap al qual hem
d’avangar ha d’afectar la gestié finance-
ra i el sistema productiu i de consum
de forma molt profunda. Necessitem
un sistema que passi de la competitivi-
tat a la col-laboracié. Es evident que el
mén dels nostres fills no tindra res a
veure amb el d’ara.

Es facil articular aquest discurs, perd no
tant executar-lo...

El que realment és dificil és acceptar les
emocions negatives.

Com es pot fer front a aquestes emo-
cions negatives?
Amb confianca.
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| com es pot generar confianca en un
moment de crisi com I'actual?

La confianga és una aposta dicotdmica.
Oestéonoesté ila generem a través
de la integritat i la responsabilitat. En
aquest sentit, i tal com abans comenta-
va, hem de tenir clar que tota la base
econdmica és psicologica. El problema
ve de Descartes. Ell ens va proporcio-
nar el metode, cosa importantissima
per a la humanitat, perd va ser massa
mecanicista i es va oblidar dels senti-
ments i les emocions. No podem
obviar les emocions. Les persones no
som només animals racionals, també
Perdo ara estem

som emocionals.
comengant a posar indicadors emocio-
nals. Per exemple, parlem de la con-
fianca dels consumidors, la confianga
dels comerciants... De fet, jo mateix
em trobo com ara m’estan trucant poli-
tics per tenir xerrades per poder parlar

de tot aixd. Hi ha un inquietud que
certifica que els politics necessiten uns
altres ulls per entendre la realitat. Cal
que l'actuacié politica sigui diferent, ja
que hi ha indicadors que també ens
estan dient moltes coses. No pot ser
que considerem que un 50% de parti-
cipacié en unes eleccions és un bon
index de participacid. I el que és pitjor,
molta gent no vota a favor de, siné en
contra de. Un cop més, és clar que el
sistema no funciona.

Pero, com deia, els politics s'entesten a
pretendre fer perdurar el sistema, és a
dir, a no canviar de paradigma.

Si, perd és evident que aquesta és una
lluita esteril. Només cal preguntar-nos
que passara amb el petroli si aconse-
guim mantenir el sistema. Si remun-
tem, estarem disposats a pagar la benzi-
na a2 o 3 euros el litre? Si de la crisi

MARC JAVIERRE

“Intentar aguantar el siste-
ma Només provocara que la
realitat guanyi la partida
amb més dolor encara”

que avui estem patint no en surt un
nou sistema, aleshores el crac sera ener-
getic. El problema és que els qui gover-
nen no tenen una visio sistemica.

Qué li diria a una persona que, per
exemple, s'hagi quedat sense feina?

Aqui entrem en les propostes existen-
cials. Es una qiiestié d’actitud i d’anim,
de taranna. No hem d’estar quiets. Qui
es belluga troba oportunitats. Davant
d’una situacié aixi, és més important el
taranna que els coneixements. A la gent
se la contracta pel talent, perd se
Pacomiada per l'actitud. Per aixd és
molt important el que en psicologia
anomenem resiliencia, és a dir, la capa-
citat per sobreposar-se a moments de
dolor emocional. Qui sigui més resi-
lient, millor ho tindra. El que és clar és
que a la vida, comencant pel naixe-
ment i continuant amb I'adolescencia,
creixem per mitja de crisis. Miri, tor-
nant la qiestié de I'actitud, sabem que
la caracteristica més important per for-
mar part d’'una missié de la NASA és
ser optimista, i aixd té molt a veure
amb el coratge, que no la inconscién-
cia. Doncs aixi hem d’afrontar la crisi.

I una empresa com ho ha d’afrontar?
Doncs no és tan diferent que a escala
personal. El que és clar és que estar per-
manentment angoixats no ens ajuda.
Primer, cal acceptar la situacid, i des-
prés hem d’estar disposats a prendre les
decisions adients, és a dir, a actuar
sobre la base de l'eficiéncia pura i dura.
Cal adaptar-se. Hi ha empreses que, en
aquesta situacié que estem vivint, estan
creixent. El que és clar és que els
moments de crisi sén els millors per
millorar el servei al client. El que cal és
apostar per les persones compromeses i
per la millor gestié dels recursos. I, si
cal, reinventar-se.



Vosté ha esmentat la importancia de
conrear les actituds positives en el
nostre entorn més proper. Quin seria
aquest entorn en l'escala de les em-
preses?

Precisament, en les meves conferéncies
a empresaris, jo moltes vegades pregun-
to qui considera amics als seus clients.
A vegades ningd no aixeca la ma, i a
I'inrevés. Jo penso que la via és tenir els
clients per amics. La base és la confian-
a, i per aixd considero que hem de
passar de la competitivitat a la coopera-
ci6; aixd és part del canvi de paradig-
ma. També cal una distribucié dels
beneficis a tots els nivells. De fet, si el
sistema ha petat és per haver obviat
aquestes qiiestions. El que no pot ser és
que només 2.000 persones a tot el mén
hagin guanyat milers de milions. Aixd
no s'aguanta. Tenim un sistema psico-
patic, un sistema mancat d’empatia,
mancat de sentit de culpa, mancat de
sentit de la responsabilitat, mancat de
visi6 sistémica i mancat de visi6 a llarg
termini. Ens hem d’humanitzar.

Per a tot aixo que proposa, sembla que
amés de confianca també cal lideratge,
i no estic segur que en tinguem.

Si, és cert, el lideratge és important,
fins i tot en 'ambit biologic. Tot siste-
ma necessita un cap. La salut o la pato-
logia dels qui governen un sistema es
manifesta en els seus processos i resul-
tats, i els qui han governat fins ara ens
han fet arribar on som. Perd jo, per
exemple, tinc confianca en Obama.
Nhi tinc des de fa molt temps. Postu-
la una nova ¢tica i esperem que no per-
di el sentit de la realitat. Estd demos-

MARC JAVIERRE

trant moltes coses, com ara que ningd
del seu gabinet no deu res. Sap escoltar
i es deixa aconsellar. A més, la seva
interculturalitat li déna una visié glo-
bal molt positiva.

Pero no creu que se I'esta mistificant
una mica massa?

Es cert que el problema sén les projec-
cions messianiques que pot fer-ne la
gent, i també que ell mateix, com a
president, es vagi trobant aillat de la
realitat sense ésser-ne del tot conscient.
Pero el que és segur és que lallarga-
ment de I'era neocon [neoconservadors]
ens hauria enfonsat del tot. Almenys,
deixem-lo treballar. I, sobretot, que els
ciutadans prenguem consciencia de la
importancia del nostre vot i acte. Hem
de fixar una nova consciéncia i en aixo
tots hi tenim un paper a jugar. Per

exemple, podem posar els nostres estal-
vis en qualsevol banc o caixa, encara
que sapiguem que esta financant la
industria armamentista de casa nostra,
o bé podem destinar els nostres estalvis
a la banca ética. Hi ha prou informacié
per saber qué¢ estem fent i tenir-ne
consciéncia.

Per acabar i ser una mica positius, con-
sidera que hem de confiar gaire en la
bona sort avui en dia?
Hi hem de treballar, perd segons la
meva férmula de la bona sort, que
demostra que és igual a 1. Es aquesta:
- Bona Sort = Preparacié (causa
enddgena) x Oportunitat (causa
exogena)
- Si Oportunitat = Atzar,
- Aleshores, Bona Sort = Preparacié x
Atzar
- Atzar = 1/Preparacié (és a dir, que
latzar és inversament proporcional
a la preparacié, de manera que a
més preparacid, menys necessitat
d’atzar 1 viceversa)
- Per tant, Bona Sort = Preparacié x
1/Preparacié
- Esadir que Bona Sort = 1
I aixo vol dir, essencialment, que, a
més que cal saber identificar les opor-
tunitats, shan de crear les circumstan-
cies perque la sort aflori, i que no tot
esta subjecte a l'atzar. La lectura de tot
aixd és que sovint allo que ens pot sem-
blar una adversitat, pot acabar essent
una oportunitat. En definitiva, moltes
vegades una crisi et permet desenvolu-
par el millor de tu mateix. Hem
d’entendre la crisi com una oportunitat
de transformacié. |
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I InnovaciO

Premis Global LBS Challenge

Navteq augura el futur de la
localitzacié en dispositius mobils

Localitzar és donar valor, ja que ens permet accedir a un fragment d’informacié molt particular, en
un moment molt particular i en un lloc molt particular. Aquest mateix fragment d’'informacié, en un
altre lloc i un altre moment, pot ser irrellevant. Es una determinada localitzacio (en el temps i en
I'espai) allo que dota de valor a un determinat fragment d‘informacio.

Marc Compte
info@infonomia.com

» Convenguda d’aix0, 'empresa ame-

ricana Navteq organitza cada any el
Navteq Global LBS Challenge, una
iniciativa desenvolupada en el marc de
la Navteq Network For Developers i
que té com a objectiu promoure,
incentivar o, fins i tot, reptar (challenge)
les ments més brillants perque desen-
volupin aplicacions, serveis i solucions
per a dispositius mobils basats en la
localitzacié de I'usuari i que utilitzin la
cartografia i altres dades geografiques
de Navteq.

Navteq i la seva competidora euro-
pea TeleAdas sén les dues empreses
més grans del mén proveidores de
dades geografiques (mapes) a escala
global per als sistemes de navegacié i
altres solucions basades en la geoloca-
litzacié6 (LBS, Location Based Services,
serveis basats en la localitzacid). Es pot
dir que qualsevol navegador comercial
de cotxe actual duu cartografia d’'una
d’aquestes dues empreses. Navteq tam-
bé treballa en col-laboracié amb altres
organismes 1 empreses per capturar i
gestionar dades sobre transit (Navteq
Traffic, actualment disponible als
Estats Units i Alemanya) o dades de
punts rellevants (normalment coneguts
com POI, Points Of Interest) de dife-
rents ciutats (Navteq Discover Cities,
actualment disponible als Estats
Units).

Infonomia va parlar amb els quatre
guardonats del darrer Navteq Global
LBS Challenge i a continuacié en fem
una breu ressenya.

N B
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STRAIGHT ON

Go 1o Telelaric de Monljuic

NAVTEQ

Distance to destination

2.4 km M

Qualsevol navegador de cotxe actual duu solucions cartografiques de les empreses Navteq o TeleAtlas

1r premi: Skobber Gmbh

Alemanya, fundada a 'octubre de 2008
Producte/solucié: Skobbler

Web: www.skobbler.es

Lempresa es va fundar a I'octubre de
2008, perd en realitat 'aplicacié shavia
comengat a desenvolupar feia més d’un
any, cap a mitjans de 2007.

Encara que sovint associem els sis-
temes de navegacié als automobils, el
camp d’aplicacié per als vianants d’una
ciutat també és molt ampli i la gent de
Skobbler ha fet d’aixd la seva missié.
Skobbler no és necessariament una
solucié orientada al turista. Al contrari,
es presenta com una eina social urbana,
que ens permetra coneixer llocs recon-
dits de la nostra propia ciutat.

Podem sol-licitar que ens indiqui la
millor ruta per anar a un indret deter-
minat i, al mateix temps, el sistema ens
ofereix informacié sobre els serveis i
ofertes de tot tipus que es troben pro-

pers al nostre lloc de destinacié o a la
nostra ubicacié actual.

A més, i en la linia 2.0, el sistema
ofereix el que anomenem geomessaging,
que consisteix a deixar missatges en els
diferents indrets de la ciutat i als quals
altres usuaris podran accedir. La resta
d’usuaris poden permetre la recepcié
de geomissatges a mesura que es des-
placen per la ciutat i rebre, aix{, comen-
taris i recomanacions d’altres usuaris.

Laplicacié es pot descarregar i uti-
litzar gratuitament. El model de nego-
ci és la publicitat que apareix intercala-
da amb la resta de contingut.

2n premi: PH Informatica

Portugal, fundada el 1999
Producte/solucié: City Guide

Web: www.phinformatica.pt

Aquesta empresa portuguesa compta
amb més de quinze anys d’experiencia
en el camp dels Sistemes d’Informacié



Geografica (SIG) i en el 2006 va entrar
en el mon dels serveis LBS amb el seu
producte  NAV4D, un navegador
atractiu que ofereix capacitats 3D, con-
sulta de punts d’interes, etc.

En el Navteq Global LBS Challen-
ge, van presentar City Guide, un pro-
ducte basat en el seu navegador
NAV4D que ofereix a l'usuari una
navegacié i un accés a la informacié
(text, imatges, videos streaming) sobre
els punts d’interes. Una de les qualitats
més interessants d’aquesta aplicacié és
que ofereix els continguts personalitzats
segons el perfil de l'usuari (que aquest
haurd definit préviament la primera
vegada que faci servir aquesta aplicacié
i que podra modificar després).

Els continguts es presenten sobre la
cartografia de Navteq i s'obtenen dels
proveidors locals de contingut i anun-
ciants que volen publicar el seu negoci
en aquest sistema. Una de les parts més
critiques és la presencia de contingut
que doti la tecnologia d’'una utilitat
notable per a l'usuari. City Guide fun-
ciona des de fa poc en algunes parts de
Portugal i ara 'empresa busca més pro-
veidors locals de contingut a Portugal i
a daltres paisos. Lus d’aquest produc-
te, afirmen, és gratuit per a l'usuari
final; sén els proveidors locals de ser-
veis i els anunciants els que paguen per
poder oferir els seus continguts o ser-
veis a través d’aquesta aplicacid.

3r premi: Carbon Hero

Regne Unit, fundada el 2007
Producte/solucié: Carbon Diem
Web: www.carbondiem.com

Aquesta enginyosa solucié oferta per
aquesta petita empresa del Regne Unit
(Gnicament té en plantilla els seus dos
fundadors) va despertar un especial
interes. El producte permet calcular la
petjada de carboni de 'usuari d’un dis-
positiu mobil.

Segons un dels seus fundadors, la
idea els va venir perque tenien interes a
estudiar la petjada de carboni (la quan-
titat de carboni que un produeix en la
seva vida diaria a conseqii¢ncia de I'ts
dels diferents mitjans de transport).
Aquesta petjada de carboni esta regla-
mentada en alguns paisos i les empreses
han de calcular la que generen els seus

“l'aplicacio Carbon Diem
permet calcular la petjada
de carboni de I'usuari d'un
dispositiu mobil”

empleats i presentar els informes a
I'’Administracid.

Després d’adonar-se que aquest cal-
cul era molt dificultds, se’ls va ocdrrer
desenvolupar un producte que, gracies
a un dispositiu mobil de butxaca amb
GPS, estudia la velocitat i el patré de
mobilitat de l'usuari i el carboni emes.
Una persona a peu va molt més lenta
que amb cotxe i endevinar-ho és relati-
vament facil amb un programari. Un
autobds o un tren, per exemple, tenen
patrons de comportament molt dife-
rents d’'un cotxe a aquestes mateixes
velocitats, ja que els primers fan para-
des més o menys regulars en el temps
i/o en I'espai. Amb tot aixo, el progra-
mari discrimina el mitga de transport
usat i ofereix la possibilitat de definir
manualment el mitja de transport que
utilitza.

Després, el sistema aplica els calculs
necessaris per obtenir dades d’una pre-
cisié sorprenent i a temps real sobre la
petjada de carboni de qualsevol perso-
na. A més, treballa per sota de la resta
d’aplicacions del nostre dispositiu,
consumint pocs recursos i sense que
I'usuari se n’adoni.

El millor de tot és que aquests cal-
culs els fa el mateix dispositiu mobil
sense necessitat de connectar-se amb
cap servidor, amb el que assegura la
privacitat (ningd no pot saber la nostra
petjada si no li prestem el telefon) i un
consum nul en ample de banda que
repercuteixi en la nostra factura.

També s'ofereix a I'usuari una com-
parativa amb mitjanes nacionals, o
amb algun amic o company de treball.
Tot amb una interficie gens agressiva i
d’ds molt senzill. Carbon Hero ha
orientat la seva solucié cap a les empre-
ses que han de portar a terme aquests
calculs, que poden proveir els seus
empleats amb telefons que incorporin

aquesta solucié 1 aix{ tenir el calcul fet
a temps real.

4t premi: Kishonti Informatics LP
Hongria., fundada el 2003
Producte/solucié: NaviGenie

Web: www.navigenie.com

La particularitat més destacada d’a-
questa tecnologia és que ofereix capaci-
tats de navegacié a qualsevol dispositiu
mobil, que tingui GPS, en 3D i amb
textures que simulen la realitat. Els pri-
mers dubtes que poden sorgir és que les
dades en 3D i les textures sovint reque-
reixen molt ample de banda (ja que és
una solucié streaming), amb les conse-
qiiencies que aixd comporta per a la
nostra factura.

Precisament, un dels grans desen-
volupaments d’aquesta empresa ha
consistit a dissenyar un complex algo-
risme de compressié que permet a
aquesta aplicacié funcionar amb flu-
idesa i requerint un ample de banda
d’entre 0,6 1 1,3 KB/s (per a trajectes a
peu) i entre 6 i 13 KB/s (per a trajectes
amb cotxe). Sén magnituds molt
acceptables per a tecnologies una mica
classiques ja, com el GPRS, i magni-
tuds gairebé negligibles per a tecnolo-
gies més noves, com el 3G.

Una altra de les grans idees que hi
ha darrere d’aquesta solucié és la con-
versié de les dades originals (en el for-
mat que finalment serd enviat als dis-
positius mobils). Aquest procés es fa en
un equip diferent del que socupa de les
peticions dels clients mobils. Aix{
poden optimitzar tant el procés de
compressié com el procés de distribu-
ci6 de les dades, oferint una navegacié
molt més fluida.

Alguns poden dir que, encara que
sigui molt cridaner i visual, el fet de
disposar d’un sistema de navegacié en
3D per a mobil no tingui un gran
interes per a l'usuari final, perd potser
si per a altres desenvolupadors i empre-
ses de geoservelis, ja que és facil preveu-
re que en un futur no gaire llunya
aquest tipus de navegacié6 3D
sestendra com a cartografia basica
sobre la qual s'oferiran molts altres ser-
vels basats en la localitzacié. I tot, des
de qualsevol part del mén amb el nos-
tre dispositiu mobil de butxaca. 1l
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Fonts de generacio sostenible

energies
renovables

Analitzador de tensio i corrent
continu multicanal TR8-RS485

Atesa la situaciéo economica mundial, en que el preu de I'energia s'ha elevat de manera extraordina-
ria per la constant pujada dels combustibles fossils, les energies renovables es presenten com una
clara alternativa en paisos la dependéncia energética dels quals és vital per al continu desenvolupa-
ment de I'economia i, per tant, per al seu progrés economic.

Bernat Garcia
bgarcia@circutor.es

»» Per aixo, i amb el principal objectiu
d’incentivar la instal-lacié de potencia
procedent de fonts de generacié soste-
nibles, institucions governamentals i
privades han donat suport a un sector
que sha desenvolupat de manera
espectacular en els darrers anys, asso-
lint actualment la xifra de 3200 MW

instal-lats a Espanya o els 1400 MW
d’Alemanya, paisos liders a Europa en
produccié d’energia fotovoltaica.

No és d’estranyar que, a causa de
l'alta rendibilitat aportada per aquest
tipus d’instal-lacions, les estacions
fotovoltaiques s’hagin ofert al mercat
com un producte financer amb una
rendibilitat que s'estima entre un 10%
iun 12%. Lobjectiu d’aquest tipus de
productes financers és recuperar la

inversié en un termini estimat de deu
anys i obtenir a partir d’aquest
moment ingressos superiors al cost de
la inversid, i per tant, entrar en bene-
ficis per un periode de deu a quinze
anys fins a esgotar la vida il del pro-
ducte.

Per aixd és de vital importancia
que aquestes estacions fotovoltaiques
generin el cent per cent de la seva
capacitat, ja que si sorgeix un proble-

TR8-RS485
Analitzador de tensio i corrent continu multicanal



ma en una o diverses plaques de gene-
racié la rendibilitat decau de manera
immediata i llavors sallarga el retorn
de la inversié i s'entra més tard en
beneficis.

Actualment és freqiient trobar
estacions fotovoltaiques d’uns quants
megavats instal-lats de poténcia, que
estan dotades d’'un amplissim nombre
de panells Aquests
panells, abans de ser portats a
linversor, sén sectoritzats i agrupats
en petites poténcies, anomenades
string solar, i el corrent generat esta
estandarditzat en 8 ampers aproxima-
dament (pot variar segons la tipologia
d’instal-lacid). La connexié en paral-lel
d’aquests strings donara com a resultat
la potencia total de la sectoritzacié i,
en conseqii¢ncia, la potencia total del
parc fotovoltaic.

El control d’aquestes estacions
acostuma a fer-se a través dels compta-
dors de facturacid, normalment secto-
ritzats cada 100 kW, o bé a través de
les dades obtingudes per linversor.

fotovoltaics.

CIRCUTOR

Espanya, amb 3.200 MW instal-lats, és el pais lider a Europa en produccié d’'energia fotovoltaica

Ates que la situacié climatologica no
és constant, ni existeixen patrons per
poder comparar dos dies consecutius
de produccié (valors de radiacié solar,
temperatura, etcetera), és molt com-

plex certificar que aquesta estacié es
troba funcionant al 100%, sense tenir
un control en les fonts primaries de
generacié que aixi ho certifiquin.
Com podem certificar que la plan-

Borsa de Treball

Podeu consultar les ofertes de
treball al web del CETIE
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ARTICLE TECNIC

ta es troba en plena produccié? No hi
ha més alternativa que fer una compa-
rativa entre les fonts sectoritzades de
generaci6 (strings). Lobjectiu no és fer
una mesura amb precisié, siné que
alld que realment es busca és fer una
comparativa que certifiqui que tots els
blocs de generacid es troben operatius
i en uns nivells de produccié sem-
blants i amb unes desviacions mini-
mes de generacié entre ells (valorada
en corrent o bé en tant per cent).

La realitat és que, atés que aquestes
instal-lacions han estat concebudes per
aportar rendibilitat durant un periode
minim de 25 anys és de vital impor-
tancia implantar sistemes que, a més
d’assegurar la rendibilitat, aportin a
I'usuari i mantenidor informacié en
temps real del que estd succeint a la
planta per tal de poder interactuar de
seguida que sorgeix una incidencia.

Com que aquest sistema controla
totes les fonts de generacid, en el
moment que sorgeix una incidencia o
una aturada sectoritzada en una de les
fonts de produccié, és molt senzill
reconeixer i actuar sobre el punt exac-
te en que s ha produit. Hem de pensar
que cada minut que la planta o una
sectoritzacié d’aquesta deixa de gene-
rar, esta aportant un alt cost d’opor-
tunitat a ['usuari i es tradueix en una
perdua de rendibilitat.

Per tots aquests motius, Circutor
ha desenvolupat la nova gamma de
dispositius de control anomenats
TR8-RS485, que tenen com a objec-
tiu el control de fins a vuit strings foto-
voltaics per a corrents en quadres pri-
maris de proteccid, o bé en paral-lels

CIRCUTOR
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El sistema controla totes les fonts de generacid i alerta de les incidéncies o aturades

“Les instal-lacions fotovol-
taiques han estat concebu-
des per aportar rendibilitat
durant almenys 25 anys “

de connexié. El producte es presenta
en dues versions, una per a la mesura
de corrents de fins a 25 ampers, i una
segona per a la mesura de corrents de
fins a 100 o 200 ampers configurables,
tots ells mesurats amb transformadors
d’efecte Hall (sensors de corrent conti-

nua). Lequip disposa d’una entrada
per a la mesura de fins a 1.000 volts en
corrent continu, 1 vuit entrades lliures
de tensié per a la deteccié de l'estat
logic de fins a vuit senyals procedents
de camp (estat del seccionador, estat
del protector de sobretensié, etcetera).

Lequip disposa de comunicacié
RS485 i opera mitjangant protocol de
comunicacié Modbus/RTU, i és inte-
grable en 'SCADA de supervisié
Power Studio Scada. La seva facil con-
figuracié a través del mateix frontal, la
seva robustesa i la seva facil instal-lacié
en quadres ja existents en fan un equip
molt uatil per al control d’estacions
fotovoltaiques.

tatmoslen, - Niaesacitgs: SO0l )
Viboicion g fuartl LTV

Certlcanons Teorgues d&  Conlommtal

RARCELOMA CLLA W57 ) wroakrg.
GROHA : TEE Tt FT 5o
ERRTLALGONA - i
LLEafus

INDUSTRIALS MIVELL 1
« ENERGETIGUES
« COMERCIALS | SERVEIS
- RECREATIVES
- GESTIO DE RESIDUS
* RADICCOMUMNICACID

INSPECCIONS
DE BAIXA TENSIO

* Inspeccions de baixa fensio en 2 dies
« Recollida gratuita de la documentacld  §
« Enviament gratuit decumentacio tra miladu't-l
* Segones inspeccions gratuites

* Dpcid de contractacio telematica

* Mo cal contracte de |"instal-lador amb 5G3

- Preus competitius

—

-

Wiy 0




| NORMATIVA I LEGISLACIO

Totes les referéncies publicades en aquesta seccio es poden consultar o descarregar en format PDF al
Servei de Biblioteca i Documentacio de I'area privada del web del Col-legi (www.cetib.cat). Les normes

UNE les podeu sol-licitar al Servei de Documentacié Técnica del CETIB.

ENORMES UNE

UNE- CEN/TS 15674 EX

Calidad del aire. Medicién de las emisio-
nes de fuentes estacionarias. Directrices
para la elaboracién de métodos normali-
zados.

UNE- EN 12926

Productos quimicos utilizados para el
tratamiento del agua destinada al consu-
mo humano. Peroxodisulfato de sodio.

Observaciones: Esta norma anula y susti-

tuye a la Norma UNE-EN 12926:2001.

UNE- EN 14439

Grdas. Seguridad. Gruas torre.

UNE- EN 13501-2

Clasificacién en funcién del comporta-
miento frente al fuego de los productos
de construccién y elementos para la edi-
ficacién. Parte 2: Clasificacién a partir de
datos obtenidos de los ensayos de resis-
tencia al fuego excluidas las instalaciones
de ventilacién. Observaciones: Esta nor-

ma anula y sustituye a la Norma UNE-
EN 13501-2:2004.

UNE-EN 15423

Ventilacién de edificios. Medidas contra
incendios en los sistemas de distribucién
de aire en edificios.

UNE-EN 1SO 1683

Actstica. Valores de referencia recomen-
dados para los niveles acusticos y vibrato-
rios. Observaciones: Esta norma anula y

Norma UNE-EN

sustituye a la

21683:1995.

UNE-EN 1SO 9001

Sistemas de gestién de la calidad. Requi-
sitos. Observaciones: Esta norma anula y
sustituye a la Norma UNE-EN ISO
9001:2000.

UNE-EN ISO 14373

Soldeo por resistencia. Procedimiento
para el soldeo por puntos de ceros bajos
en carbono con o sin recubrimientos.

UNE-EN 1SO 16432

Soldeo por resistencia. Procedimiento
para el soldeo por protuberancias de ace-
ros bajos en carbono con o sin recubri-
mientos.

2327/131
DOUE num. C 74 (28.03.2009)

Comunicacié de la Comissié en el marc
de l'aplicacié de la Directriu 98/37/CE
del Parlament Europeu i del Consell rela-
tiva a I'aproximacié de legislacions dels
Estats membres

(2009/C 74/03).

sobre maquines.

2328/131

DOUE nim. C 81 (04.04.2009)
Comunicacié de la Comissié en el
marc de laplicacié de la Directriu
97/23/CE del Parlament Europeu i del
Consell de 29 de maig de 1997 reladi-
va a l'apro-ximacié de les legislacions
dels Estats membres sobre equips a
pressio.

2329/131

BOE num. 71 (24.03.2009)

Circular 2/2009, de 26 de febrer, de la
Comissié Nacional d’Energia del
Ministeri  d’Industria,
Comerg, per la que es regula la posada
en marxa i gestié del mecanisme de
foment de I'4s de biocarburants i altres
combustibles renovables amb finalitats

Turisme 1

de transport.

2330/131

BOE nim. 73 (26.03.2009)

Correccié d’errors del Reial Decret
2090/2008, de 22 de desembre, del
Ministeri de Medi Ambient, i Medi
Rural i Mari, pel qual saprova el Regla-
ment de desenvolupament parcial de la
Llei 26/2007, de 23 d’octubre, de Res-
ponsabilitat Mediambiental.

2331/131

BOE num. 73 (26.03.2009)

Reial Decret 330/2009, de 13 de marg,
del Ministeri de la Presidencia, pel que es
modifica el Reial Decret 1311/2005, de
4 de novembre, sobre la proteccié de la
salut i la seguretat dels treballadors
davant els riscs derivats o que puguin
derivar-se de l'exposicié a vibracions
mecaniques.

2332/131

BOE num. 74 (27.03.2009)

Ordre ITC/743/2009, de 20 de marg,
del Ministeri d’Inddstria, Turisme i
Comerg, per la qual sactualitzen els
annexos I 1 II del Reial Decret
2028/1986, de 6 de juny, sobre les nor-
mes per a laplicacié de determinades
directrius de la CE
I’homologacié de tipus de vehicles auto-

relatives a

mobils, remolcs, semiremolcs, motoci-
cletes, ciclomotors i vehicles agricoles,
aixi com de parts i peces dels esmentats
vehicles.

2333/131

BOE nim. 74 (31.03.2009)

Ordre SCO/778/2009, de 17 de marg,
del Ministeri de Sanitat i Consum, sobre
metodes alternatius per a I'analisi micro-
biologica de l'aigua de consum huma.

BLEGISLACIO AUTONOMICA

2334/131

DOGC nuim. 5342 (19.03.2009)

Llei 3/2009, de 10 de marg, del Depar-
tament de la Presidencia, de regularitza-
cié 1 millora d’urbanitzacions amb deéfi-
cits urbanistics.

BLEGISLACIO LOCAL

2335/131

BOPB num. 78 (01.04.2009)
Ajuntament de Calonge de Segarra.
Anunci de modificacié de I'Ordenanca
de la intervencié integral de I'adminis-
tracié municipal en les activitats i ins-
tal-lacions.
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| SALUT

El préssec

Mirallet, qui és la més bonica?

De vegades els contes semblen innocents, pero amaguen missatges que poden fer-nos perdre el veri-
table sentit de la bellesa. Per qué cadascu troba els seus fills els més bonics del mén? Segurament no
ho so6n, pero a nosaltres ens ho semblen, ja que la bellesa no rau en ells siné en els ulls de qui els mira.
La mirada depeén dels valors propis de cada persona, de la capacitat de veure més enlla de la pell.

»» Perd la societat actual insisteix una
vegada i una altra en els estereotips de
bellesa que la majoria no complim.
Aixo fa que el mén de la cosmetica i
de la cirurgia estetica es trobin en un
moment d’'una desmesurada esplen-
dor i potencia social.

Comentant el tema amb la docto-
ra Biosca, especialista en cirurgia
plastica, em va fer veure l'estetica des
d’un altre punt de vista. No tot és
millorar la corba del nas o treure unes
quantes arrugues, també és tractar
pells cremades, cicatrius o zones
amputades i no es tracta de competir,
sin6 de millorar per a un mateix. Vaig
trobar el seu raonament sensat, aix{
que iniciar un estudi sobre els ali-
ments que ens poden ajudar a millo-
rar el nostre aspecte no em va semblar
malament.

Per tal de ser d’utilitat estetica, un
aliment ha de complir alguns requi-
sits: que actui des de 'interior a favor
de Pexterior, millorant la textura de la

“La pell vellutada, la formai
el color li donen un aspecte
inigualable que el préssec,
generosament, transmet”

pell i que doni benestar pel plaer de
consumir-lo, ja que aix{ el nostre cer-
vell lliurara endorfines, que sén les
autentiques hormones del benestar.

Entre totes les fruites, si n’hi ha
una d’especialment bonica és el prés-
sec. La pell vellutada, la forma i el
color li proporcionen un aspecte
inigualable que el préssec, generosa-
ment, també ens transmet, ja que el
seu contingut de carotens (el pigment
que li déna aquest color) el conver-
teix, juntament amb la vitamina C,
en una bona cura de bellesa per a la
nostra pell.

A més, hem de tenir en compte
que les seves vitamines del grup B i el
magnesi ens aixecaran els anims. Per
tant, podem parlar del préssec com
d’un magnific revitalitzant per dins i
per fora.

B¢, ja sabem per que els habitants
de les terres de ponent tenen un no-
sé-que que traspassa la pell i va més
enlla de la bellesa aparent.|

Fruits
de la vida

i, o ol i Hl g

‘Fruits de la vida'
Pilar Senpau

Pilar Senpau és llicenciada en medicina
i cirurgia i s'ha especialitzat en dietética.
Compagina la seva consulta de medici-
na amb col-laboracions a la premsa, la
radio i la televisio.

Altres titols de I'autora:
- Aliments que fan bategar el cos
- Raons de pes

WWW.proa.cat
WWW.grup62.cat



| RESPONSABILITAT SOCIAL CORPORATIVA

Una forma de canalitzar la Responsabilitat Social Corporativa

Empreses amb Cor

Des de fa uns anys Caritas Diocesana de Barcelona desenvolupa un programa anomenat Empreses amb Cor
(EaC), mitjancant el qual se sol-licita la implicacié de les empreses catalanes en I'ajut a les persones més
desfavorides de la nostra societat: gent gran que viu sola, mares solteres, nens amb problemes o de fami-
lies desestructurades, dones maltractades, persones sense sostre, immigrants indocumentats, etc.

Josep Mompin
Voluntari d'EaC i col-legiat num. 8.883

»Per dur a terme aquest programa,
Caritas disposa d’un grup de voluntaris
coneixedors del mén de Pempresa. En
general, es tracta d’exempresaris o
antics executius, que tenen contactes a
alt nivell. La seva missié consisteix a
sol-licitar una entrevista amb el director
general per tal d’exposar-li les formes
en qué una empresa pot col-laborar
amb el programa Empreses amb Cor.
La Responsabilitat Social Corpora-
tiva (RSC) ha deixat de ser una moda
per instal-lar-se definitivament en la
filosofia de la majoria d’organitzacions.
Cada cop sén més els directius cons-
cients que 'empresa no estd només per
obtenir beneficis, siné també perque
part d’aquests beneficis torni a la socie-
tat en forma d’activitats socials, me-
diambientals, de patrocini cultural, etc.

Com pot ajudar una empresa a les per-
sones més desfavorides? Canalitzant
els seus donatius a través d’EaC o de
qualsevol altra ONG que li ofereixi
garanties. Heus aqui algunes idees:

- Donatiu econdmic puntual, que
pot estar vinculat a un projecte
concret (casa d’acollida, llar infan-
til, llar d’avis, formacié d’immi-
grants, etc.).

- Donacions en especie: aliments,
roba, mobles, electrodomestics,
material informatic, etc.

- Fer-se empresa associada, amb una
aportaci6 fixa anual.

- Prestant serveis: missatgeria, publi-
citat, edicié de fullets, cursos de for-
macid, etc.

- Difonent les activitats de Caritas en
el budllet! de 'empresa.

CARITAS

Caritas sol-licita la implicacié d’empreses catalanes en I'ajut als més desfavorits de la societat

- Promovent el voluntariat entre el
personal de 'empresa.

Com poden col-laborar els empleats?

Una empresa responsable i comprome-

sa socialment sap implicar els seus

empleats en accions de RSC com ara:

- Campanya de Nadal: donacié de
roba, aliments, joguines, etc.

- Teaming, és a dir, els empleats que
vulguin poden oferir un euro al
mes per a EaC o una altra ONG.
Lempresa acostuma a multiplicar
per dos o per tres la xifra que han
aportat els empleats.

- Voluntariat per atendre els més
desfavorits, fer de monitors de
colonies, impartir cursos i serveis
assistencials (perruqueria, fisiotera-
pia, etc.)...

Quines contrapartides obté I'empresa?
Encara que les empreses responsables i
socialment compromeses cerquen cada

vegada menys publicitar les seves
accions solidaries, sha de reconeixer
que difondre-les (al personal, clients,
proveidors, etc.) contribueix a millorar
la imatge de I'empresa. Si la colla-
boracié se centra en una activitat local,
reforcara el seu paper en la comunitat i
aix0, a mitja termini, possiblement
incidira en el resultat economic.

També és recomanable que les
accions de RSC s’esmentin en la revis-
ta de lempresa, en el web i en la
memoria anual. El seu exemple pot
suscitar I'interes dels clients, proveidors
i empleats. Alguns autors ho anome-
nen marqueting etic.l

Més informacié

Caritas Diocesana de Barcelona
Tel. 933 44 69 00
info@caritashcn.org
www.caritashen.org
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| CuLtura

Can Batllo: Adéu a la ciutat dels oficis (1V)

L'altim refugi dels raigs catodics

Dins les velles i polsoses naus de Can Batllé s'hi duen a terme activitats diverses i singulars, com si
la insularitat de treballar en un recinte gairebé emmurallat hagués creat una reserva d'activitats
curioses. En les naus del senyorivol bloque ocho hi trobem la darrera empresa de I'estat dedicada al
muntatge i la reparacio de tubs de raigs catodics.

David Roman i Xavier Corbella
Enginyers técnics industrials

» Uns palets carregats d’enormes pan-
talles de televisié ens donen la benvin-
guda. Fan companyia a un muntacar-
regues espatllat. Veure aquesta pila de
tecnologia quasi obsoleta al costat
d’una eina de treball avariada és un mal
averany si parlem d’inddstria, perd a
Can Batllg, el poligon a punt de ser
desmantellat, aquestes estampes gaire-
bé tragicomiques estan a l'ordre del dia.
A vint graons escassos de distancia,
pujant per una envellida escala, Lec-
troscan continua reparant i muntant
tubs de raigs catddics, i continuara
fent-ho fins que la pantalla plana o la
propietat els obligui a entonar I'adéu-
siau definitiu al mén de les activitats
productives.

Just encetada la decada dels vuitan-
ta, un grup d’extreballadors de Trans-
vol Electrénica de Espana decidi esta-
blir-se pel seu compte fent el que
millor sabien fer: pantalles de televisié.
Calia buscar un emplagament que els
permetés ser a la vora dels clients
potencials, les fabriques i els tallers de
reparacions (en aquells anys la compra
d’un televisor era un esfor¢ econdomic
notable, i les avaries se solien reparar).
Barcelona era la ubicacié ideal i, tenint
en compte que en la zona sud de la ciu-
tat hi havia dues importants fabriques
de televisors (Vanguard a 'Hospitalet i
Elbe a Hostafrancs), el recinte indus-
trial de Can Batll6 era un emplaga-
ment optim. El 1981, Lectroscan, SA
comenga a operar a espaids local de
500 metres quadrats que encara ocupa.
Laventura catddica, doncs, fa més
d’un quart de segle que dura, i visqué
I'¢poca de maxima produccié a mitjan

XAVIER CORBELLA

Lectroscan dona una segona oportunitat als tubs catodics

anys vuitanta, quan les comandes dels
fabricants de maquines de “marcians”
per a bars i salons recreatius obligava a
treballar gairebé dia i nit als tretze tre-
balladors que aleshores tenia 'empresa.
Actualment, la irrupcié del plasma i el
TFT han reduit molt la carrega de tre-
ball (centrat en reparacions i garan-
ties), 1 en les inveterades instal-lacions
de Lectroscan, inalterades i sempre
actives d’engd que 'empresa va enge-
gar-les per primer cop, hi treballen set
persones.

El principi de funcionament dels
televisors de tub es manté invariable
des de fa decades i la maquinaria de
Lectroscan sha mantingut també sense
alteracions: bufadors de buta per soldar
el vidre un cop reposat el cané electro-
nic, grans forns connectats a bombes
de buit per segellar els tubs reparats,
maquinaria manual per polir la super-

ficie de les pantalles... ni les columnes
de fosa, ni les vidrieres, ni les parets de
totxo tindran, de moment, cap mena
de noticia de I'arribada del mén digital.
El control dels aparells és també una
mica arcaic: absencia de pantalles tac-
tils, abundancia d’interruptors i
botons, uns curiosos registres que fun-
cionen amb un paper giratori i un boli-
graf accionat eléctricament i que anota
els cicles de temperatura dels forns, i
manometres d’agulla. A tocar dels forns
hi ha els bancs de proves dels televisors.
Els tubs reparats es proven i s'ajusten,
connectats a uns circuits preparats amb
aquesta finalitat, amb les resisténcies,
els transistors i els cables multicolors a
la vista. Tot plegat t¢ un aire de labora-
tori, o d’habitacié dels mals endrecos
d’un malalt de lelectronica. Solucions
del segle XX per a la tecnologia del segle
XX... en naus del segle x1x.]
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